Pantaleonı (Maffeo): 

İtalyan iktisatçısı ve politikacısıdır.

1857-1924 yıllarında yaşamıştır. 

Economie pure adlı eserini 1889 da yayımlamıştır. D`Annunzio`nun 1919 da Fiume`de kurduğu hükümetin Maliye Bakanı olmuştur. Mussolini tarafından senatörlüğe tayin edilmiştir. Milletler Ce-miyetinde İtalyan delegesi olarak görev almıştır.
İstatistik ve maliye konularında ilgi top-lamış çalışmaları vardır.
Marjinal Fayda Teorisine değerli katkısı olmuştur. Leon Walres ve Vilfredo Pare-to`nun teorilerini geliştirmiştir. Mate-matik tahlillerin beşeri gerçeklerden ayrı-labileceği noktaları araştırmıştır.
Kârın risk primi olmadığını ve müte-şebbisin mesleki enliyetine de ölçü sayı-lamayacağını ortaya koymuştur. Net rantın belirli bir süre sonunda sıfıra ineceğini is-bat etmiştir.
Görünmeyen el yahut menfaat duygusu yerine diğerkâmlık zihniyeti ikame edilir-se.. Piyasadaki homo scohomicuslerin yeri-ni homo sociusler alırsa.. Hiçbir şeyin de-ğişmeyeceğini ve bir denklemdeki + işa-retleri yerine — işaretleri konulmuş gibi olacağını èconomie pure tahlillerinde dik-kate şayan bir mantıkla izah etmiştir.
Pantaleoni`ye göre;
“İktisadi hayatta Liberalizm, Müda-halecilik veya Sosyalizm gibi müteaddit mezhepler yoktur. Biri iktisadı bilenler ve diğeri bilmeyenler tarafından temsil edilen, sadece iki akım vardır.” (Bk: Homo economocus, homo socius, Lèon Walras, Vilfredo Pareto)
Para (Money) :
Dilimize Farsça`da parça demek olan “pare”den seçmiştir. Bir toplumda değişim ve ödeme aracı olarak kullanılan ve genel kabul gören, kendi dışındaki tüm eko-nomik varlıkların değerini ölçmeye yara-yan bir araç. Modern ekonomilerin en önemli özelliği paraya dayalı olmalarıdır. Ancak ilkel toplumlarda, mübadelelerin para kullanılmadan yapılması düşünü-lebilir. Geçmiş dönemlerde para olarak çeşitli araçlar kullanılmıştır. Bunlar ara-sında kendiliğinden değer taşıyan ma-denler, hayvanlar, deniz kabukları, v.s. sa-yılabilir. Para olarak kullanılan araçlar arasında altın ve gümüş gibi değerli metallerle, kâğıt banknotların özel bir yen vardır. Bunlar, dayanıklı, taşınması kolay, farklı miktarlara bölünebilen ve arzı sınırlandırılabilen araç olmaları dola-yısıyla, özellikle tercih edilmişlerdir. Günümüzde Kâğıt Para Standardı geçer-lidir. Kâğıt paranın değeri ona yasalarla atfedilen ve üzerinde yazılı olan miktara eşittir. Bugünkü sistemde dolaşımda bulu-nan paralar kâğıt paralarla ufaklık madeni paralardan oluşur. Bunlar yasal dolaşım zorunluluğu bulunan araçlardır. Ancak günümüzde ödeme aracı olarak kullanılan varlıklar çok çeşitlenmiştir. Bunları, liki-dite derecesi yüksek olanlardan nisbeten düşük olanlara doğru gruplandırmak müm-kündür. (→ Para Arzı). Örneğin banknot ve ufaklık paranın yanında vadesiz banka mevduat hesapları, çek, bono, poliçe gibi araçlar da belirli ölçülerde para olarak kullanılabilirler. Geleneksel olarak paranın üç fonksiyonu vardır: (a) Para bir değişim aracıdır: Malın malla değişimine dayanan trampa ekonomisinin birçok güçlükleri vardır. Bu güçlükler para kullanımıyla önlenebilir. Şöyle ki mallar önce paraya çevrilir, sonra da bu paralar başka mallara dönüştürülür. Böylece para aracılığıyla değişim işlemi tamamlanmış olur. (b) Para bir değer ölçüsü birimidir: Bütün borçlar, fiyatlar, alacaklar, hesaplar ve mali varlık-lar para ile ölçülür. Bu özellik, paranın bir değişim aracı olmasının sonucudur. Para değer standardı olarak kullanılırken bir mübadelenin yapılması gerekmez. (c) Para bir değer birikim aracıdır: Bireyler gelirlerinin bir kısmını hemen tüketmeyip, yarınki tüketimleri için bir kenara koyarlar. Bu şekilde değer biriktirmenin bir yolu para tutmaktır. Esasen gelirlerle giderler tam olarak birbirine uymadığı için paranın bir değişim aracı olma fonksiyonu, kaçınılmaz olarak onun bir değer birikimi veya satın-alma gücü aracı olarak kullanılmasını gerektirir. Ancak geleneksel fonksiyonlarının yanı sıra paranın çağdaş olarak kabul edilen diğer bazı fonk-siyonları vardır. Bunlar şöyle belirtilebilir: (a) Ekonomik faaliyetleri özendirici ve caydırıcı fonksiyonu, (b) gelir dağıtımı ola-rak kullanılma fonksiyonu ve (c) kişilerin toplumda güç edinmelerini sağlama fonk-siyonu (→ Para Türleri).
Para Alma Yetkisi (Collecting Power): Para tahsil etmek için başkasına verilen yetki...  Bk. Para alma.

Para Arzı (Money Supply) :
Herhangi bir anda ekonomide mevcut ara miktarının toplamıdır. Para arzının kapsamına hangi para türlerinin gireceği konusu İktisatçı ve Maliyeciler arasında tartışma konusu olmuş ve sonuçta farklı para arzı tanımlan ortaya çıkmıştır. Kâğıt para ve ufaklık para ödeme aracı olarak genel kabul gördükleri için açıkça para arzının bir bölümü durumundadır. Bankalardaki vadesiz mevduat hesaplan, üzerlerine çek çekilmek suretiyle her an kullanılabilecek durumda bulunduk-larından bunların da para arzının kap-samına girmeleri tartışmasızdır. En likit durumdaki bu iki unsurun toplamı bir para arzı tanımı oluşturur. Bu, para arzının dar tanımıdır ve M1 ile gösterilir. Daha geniş bir tanımlamaya göre, vadeli hesaplar (vadeli ticari ve vadeli tasarruf mevduatı hesaplan) da para arzına dahil edilir. Aslına bakılırsa, vadeli mevduat hesapları üzerine çek çekme olanağı yoktur. Bununla birlikte, vadesiz hesap üzerine çekilen bir çek, istenirse, vadeli hesaptan gerekli miktarda para aktarılarak karşılanabilir. Dolayısıyla vadeli mevduat hesaplarını da kapsayacak biçimde para arzının geniş bir tanımı yapılabilir. Para benzerlerini veya yarı -likit varlıkları dikkate alan bu geniş para arzı tanımına da M2 para arzı denir. Bundan da öteye bir de M3 para arzı tanımı vardır.

Bu tanımın kapsamına M2 nin kapsamındaki unsurların (kâğıt para + ufaklık para + vadesiz mevduat + vadeli mevduat) yanında, bireylerin bankacılık sektöründe tuttukları tüm diğer hesaplar girmektedir. Örneğin tasarruf sandığı ve konut sandığı hesaplan gibi. Türkiye`de M3 para arzı şöyle hesaplanmaktır. M3 = M2 + mevduat bankalarındaki resmi mevduat + Merkez Bankasındaki diğer mevduat. Belirtmek gerekir ki bir ekonomide para arzı tüketiciler, ticari bankalar, iş adamları, hükümet ve merkez bankası tarafından her birinin katkılarıyla belirlenmektedir. Para arzının belirlenmesinde tüketiciler olarak halkın önemli bir rolü vardır. Halk eğer daha büyük bir para miktarına ihtiyaç duyuyorsa bunu, bankalardaki hesap-larından çekerek kullanmak suretiyle) karşılayabilir. Aksine eğer daha az para tutmak istiyorsa, elindeki nakit fazlasını banka hesaplarına yatırır. Vadesiz mevduat hacmi ise genelde ticari bankalar tara-fından belirlenir. Bankalar, merkez banka-sının koyduğu sınırlar içinde kredi ve va-desiz mevduat hacimlerini artırarak para arzını genişletirler. Bununla birlikte eğer iş adamları, tüketici halk veya hükümet ödünç, almak istemiyorsa kredi hacminin artırılması gerçekleştirilemez.
Para Değeri (Monetary Value,) : 
Paranın satın alma gücü... Genellikle bir para biriminin satın alabileceği mal, hizmet ve döviz niceliğiyle ölçülür. Aynı nitelikte iki ekmek satın alabilen bir para birimi, bir ekmek satın alabilen bir para biriminden bir kat daha değerli demektir. Bundan ötürüdür ki önemli olan, paranın miktarı değil, değeridir.
Paranın Değer Kaybetmesi (Currency Depreciation):
(a) Ulusal paranın dış değer kaybı: Bir ulusal paranın döviz piyasasında diğer ulusal paralar karşısında fiyatının düşmesi, ya da tersinden söylenirse, diğer ülke paralarının ulusal para karşısında fiyat-larının (döviz kurunun) yükselmesidir. Değişken Kur Sistemlerine özgü bir kav-ramdır. Sabit Döviz Kuru Sistemlerinde ulusal paranın diğer paralar karşısında değer kaybetmesi ancak resmi döviz kur-larının hükümet kararıyla yükseltilmesi şeklinde olur ki bu olaya Devalüasyon adı verilir. Dalgalı kur sisteminde paranın arz ve talebe bağlı olarak piyasada değer kaybetmesi için “devalüasyon” deyimi kullanılmaz. Dış alem gelirleri, dış alem giderlerini karşılayamayan ülkelerin para-ları döviz piyasasında değer kaybeder. Bu anlatılanların tersi ulusal paranın değer kazanması için geçerlidir. Yani ulusal paranın döviz piyasasında diğer ülke paraları karşısında fiyatının yükselmesi olayına paranın değer kazanması denmektedir. Sabit kur sistemlerinde hükümet kararıyla paranın dış değerinin yükseltilmesi (döviz kurlarının düşü-rülmesi) olayına ise Revalüasyon denir, (b) Ulusal paranın iç değer kaybı: Paranın yurtiçinde mal ve hizmet satınalma gücü-nün zayıflaması demektir. Bir ülkede fiyatlar genel düzeyi ile paranın iç değeri veya satınalma gücü arasında ters bir ilişki vardır. Enflasyonist ortamda fiyatlar genel düzeyinin yükselmesi ulusal paranın satınalma gücünün, diğer bir deyişle iç değerinin düşmesine yol açar.

Para Dolaşımı (Circulation of Money) :
Para karşılığında alınan malın yeniden parayla değiştirilmesi... Paranın bir görevi de dolaşım aracı (Os. Tedavül vasıtası) olmaktır. Para, bu göreviyle, değiştirme işini alım ve satım olarak ikiye ayırır, malların el değiştirmesini kolaylaştırır; yani değiştirme işlemlerinde malların yerine kendisi dolaşır. Paranın bu görevi işbölümünü ve uzmanlaşmayı geliştirmiş, üretimi arttırmıştır. Çünkü artık üreticiler, değiştirme güçlerini düşünmeksizin, sat-mak için üretmektedirler. Para, bu dola-şımında, anamalcı üretim sürecinde artık -değer yaratır (Bk. Artık-değer). Ne var ki para, anamalcı üretim sürecinden önceki çağlarda da dolaşıyor ve tüccarlara kâr sağ-lıyordu. Bu kâr, artık-değer midir? Diyalektik ekonominin saptadığı çözüm-lemelere göre bu kâr, artık-değer değildir. Çünkü bu kâr ucuzu almak ve pahalıya sat-mak gibi bir kandırma işlemine dayanır ve topluma hiçbir yeni değer katmaz. Sümer ve Keller, Sience of Soclety adlı yapıtlarında, kimi Afrika kabilelerinde tüccar ve dolandırıcı sözcüklerinin anlam-daş olduğunu yazmaktadırlar (c. I, s. 155) paranın anamalcı üretimden önceki dola-şımının hiçbir yeni değer yaratmadığı şu örnekle açıklanabilir: A ülkesinden bir tüccar B ülkesine ucuza kapattığı bir malı C ülkesine pahalıya sattı diyelim. Tüccar, değer farklarından elde ettiği kârla B ve C ülkelerindeki değeri azaltarak A ülkesindeki değeri çoğaltmaktadır. Ne var ki her üç ülkenin toplam değeri aynıdır, birinin kazancı ötekilerinin zararıyla ger-çekleşmiştir ve topluma yen bir değer ek-lenmiştir. Bk. Para, Değer.

Para Ekonomisi (Monetary Economy): Paranın egemen olduğu ekonomi... Ayrıca para konusuyla uğraşan ekonomi bilimi bölümüne de para ekonomisi denir. Schreiber, Thomas v. Âquino adlı yapıtında: “Thomas`nın, para ekono-misinin egemen olmasıyla birlikte genel bir ahlaksızlığın başladığını, şeref ve namus-lara varıncaya kadar her şeyin parayla satın alındığını söylediğini” yazmaktadır (s. 23). Ortaçağda para ekonomisinin gelişmesi, tahılla ödenen ranöj parayla ödenen ranta dönüşmesiyle başlanmıştır. Köylü, toprak beyine öde-yeceği parayı bulmak için ürününü bizzat pazara götürüp para karşılığında satmak zorunda kalmış ve böylelikle para sürecine katılmıştır. Bk. Para.

Para Kuramı (Monetary Theory):
Paranın özünü ve niteliğini inceleyen kuramlar... Para, dolaşım sürecine katıldığından beri, incelemecilerin başlıca konusu olmuştur. Örneğin klâsikler, parayı bir mal saymışlar ve paranın mâden değerinden başka bir değer taşımadığını, dolaşım sürecinde öteki malların bağlı olduğu yasalara bağlı bulunduğunu ileri sürmüşlerdir. Bk. Para.

Para Piyasası (Money Market):
Kısa - süreli, diğer bir deyişle süresi bir yıldan az olan parasal fonların arz ve talep edildiği piyasalardır. Bu piyasaların başlıca kurumları ticari bankalardır. Ancak finansman kurumları, sigorta şirketleri, bankerler ve factoring kuruluşları da piya-sanın öteki ajanları durumundadır. Ufak tasarruf sahipleri, bir faiz geliri elde etmek için ellerindeki fonları mevduat hesabı şeklinde bankaya yatırır ya da bunlarla mevduat sertifikası, finansman bonosu veya hazine bonosu gibi kısa – süreli menkul değerler satın alırlar. Ticari banka-lar topladıkları tasarruf mevduatına daya-narak likiditiye ihtiyaç duyan gerçek kişilere, işletmelere veya hükümet kuru-luşlarına kısa - vadeli kredi açarlar. Mev-duat sahiplerine ödedikleri faiz oranı (mev-duat faizi) ile açtıkları kredilere uygu-ladıkları daha yüksek faiz oranı (kredi faizleri) arasındaki fark, masraflarla birlik-te bankaların kârını oluşturur. Tasarruf sahipleri, doğrudan mevduat hesabı açtır-mak kadar mali kuruluşların çıkarttıkları kısa - süreli menkul değerleri satın almak suretiyle de bu piyasaya fon arzetmiş olurlar. Para piyasasının uzun - süreli fon-larla ilgili karşılığı Sermaye piyasasıdır. Fertler veya kuruluşlar kısa - süreli ya da günlük finansman ihtiyaçları için para piyasasını kullanırlar. Fonlarını uzun – vadeli yatırmak isteyenler veya yatırım yapmak gibi amaçlarla uzun - vadeli fon talep edenler sermaye piyasasını kulla-nırlar. Vade dışında iki piyasa arasında finansal risk açısından da farklılık vardır. Parasını bankaya yatıranlar ya da hazine bonosu, mevduat sertifikası gibi kısa - süreli yatırım araçlarını satın alanlar için, bunları ihraç eden banka, finansman şirketi veya devletin güvenilirlikleri dolayısıyla hemen hemen hiçbir finansal risk yoktur. Bankaların doğrudan açtıkları kredilerde de bu kredilerin tahsil edilememesi, o bankalara para yatıran tasarruf sahiplerini etkilemez. Çünkü kredi rizikosunu üstle-nen, doğrudan doğruya bankanın ken-disidir. Oysa aynı şeyi sermaye piyasasında yatırım yapanlar için söylemek mümkün değildir. Bir şirketin çıkarttığı tahvilleri satın alan kimse, şir-ketin bu borçları ödeyememesinden doğa-cak tüm riskleri de üstlenmiş olur. Diğer bir deyişle sermaye piyasası yatırımları, doğrudan doğruya ilgili tahvil veya hisse senetlerini ihraç eden şirketlere güvenilerek yapılır. Geniş anlamda para piyasası altın ve döviz piyasasını da kapsar. Sermaye piyasası ile bu piyasaların tümüne birden Mali Piyasalar adı verilmektedir. Para piyasası da homojen bir piyasa değildir. Farklı kredi türleri ile ilgili olarak para piyasası çeşitli alt-piyasalara ayrılabilir. Bunlardan bazıları örneğin şöyledir: (a) Kıymetli evrak piyasası: Kısa -süreli ticari senetlerin alım satımıyla uğraşır, (b) Rehinli borçlar piyasası: Tahvillere veya başka bir aynı teminata bağlı olarak açılan kredilerle ilgili piyasadır, (c) Kabul kredisi piyasası: Banka kabulleri karşılığında açılan kredileri kapsar. (d) Hazine bonoları piyasası: Hazinenin kısa-süreli nakit ihti-yaçları için çıkarttığı hazine bonolarının işlem gördüğü piyasadır. Kurumlaşmış aracılar tarafından yapılan para ve kredi işlemleri, organize para piyasasını oluş-turur. Yukarıda yapılan açıklamalar bunun-la ilgilidir. Bir de organize olmayan veya örgütsüz para piyasası vardır ki bu daha çok para ticareti yapan kişileri kapsar. Genellikle mali gücü zayıf ihtiyaç sahiplerine borç para veren bu kişiler, çok yüksek faiz uygularlar. Bunlara “tefeci” denileceği bilinmekledir (→ Murabahacı).
Para Politikası (Monetary Policy): 

Bir ekonomide toplam faaliyet hacmini amaçlanan yönde etkilemek için merkez bankası tarafından para ve kredi hacmini değiştirici politikalar izlenmesidir. Bir ülkede para politikasını yürütmekle görevli kuruluş Merkez Bankasıdır. Para politikası genellikle hükümetin belirlediği bazı makroekonomik amaçlara ulaşacak yönde uygulanır. Bu amaçlar arasında örneğin, işsizlik veya enflasyonun önlenerek iç ekonomik istikrarın sağlanması, dış ödeme açık veya fazlası şeklindeki dış denge-sizliklerin giderilmesi, yabancı sermaye girişlerinin özendirilmesi, ulusal paranın dış değerinin korunması, v.s. gibi hususlar yer alır. Söz konusu amaçlara ulaşı-labilmesi için para politikasının. elinde bazı araçlar vardır. Bu araçlar şöyle belirtilebilir: (a) Kanuni karşılık oranları: Ticari bankalar, topladıklar; mevduata dayanarak kredi açarlar. Ancak, tasarruf sahiplerine karşı bir güvence unsuru olarak, kendilerine yatırılan mevduatın merkez bankası tarafından belirlenen bir oranım bu bankada ihtiyat şeklinde tutar-lar. Merkez bankası bu oranları değiş-tirerek açacakları kredi hasmini etkiler. Şöyle ki kanuni karşılık oranının yük-seltilmesi kredi hacmini daraltıcı, bu oranın düşürülmesi ise yükseltici yönde etkide bulunur. (b) Reeskont oranları: Ticari bankaların iskonto ettikleri senetleri, likidite sağlamak üzere merkez bankasında yeniden iskonto ettirdiklerinde uygulanan faiz oranlarının değiştirilmesidir. Reeskont oranlarının merkez bankası tarafından yükseltilmesi daha az senedin reeskonta sokulmasına, dolayısıyla para arzının daralmasına yol açar. Aksine reeskont oranlarının düşürülmesi, ticari bankalarca likidite sağlamanın maliyetini azaltarak para arzını artırıcı etki yapar, (c) Açık piyasa işlemleri: Merkez bankasının doğrudan doğruya sermaye piyasasında devlet tahvili alım satımları yaparak para arzını etkilemesidir. Açık piyasada merkez bankasının tahvil satışları para arzını daraltıcı, tahvil satın alımları ise para arzını genişletici etki yapar, (d) Selektif kredi uygulamaları:” Merkez bankası, bankaların açtığı kredilerin faiz oranlarını sektörlere göre farklılaştırabilir. Böylece, örneğin, özendirilmek istenen bir sektöre diğer-lerinden daha düşük faiz oranı uygu-lanabilir. Belirli makroekonomik amaçlara ulaşmak için genellikle para politikası Maliye Politikası ile birlikte uygulanır. Enflasyonist dönemlerde daraltıcı bir para ve maliye politikası izlenir, diğer bir deyişle, bir yandan toplam kamu harca-maları kısılıp vergiler artırılırken, diğer yandan da para politikası araçları kulla-nılarak toplam para arzı daraltılır. Böylece de faiz oranları yükseltilmiş ve kredi hacmi kısıtlanmış olur. Yüksek faiz oranları ve kredi sağlamanın güçleşmesi yatırımları daraltır, bu da toplam talebi düşürerek enflasyonu önleyici etki yapar. Bir işsizlik durumunda bu politikalar ters yönde uygulanır. Genellikle toplam talebi değiştirme açısından maliye politikasının para politikasından daha etkili olduğu kabul edilmektedir. Çünkü para politika-sının toplam harcamaları etkilemesi, ancak yatırımlar yoluyla, diğer bir deyişle, dolaylı biçimde olmaktadır. Oysa maliye politikasında bu etkiler dolaysızdır. O bakımdan bazı durumlarda para politika-sının dış denge, maliye politika-sının da iç denge amacıyla kullanılması daha uygun olabilir. Bu durum özellikle kısa-süreli uluslararası sermaye akımlarının faiz oranlarına yüksek derecede tepkide bulun-duğu ülkelerde söz konusudur. Böyle bir durumda ülke, faiz oranlarını yükselterek yabancı sermaye fonlarının girişini özen-dirir ve dış açıkları bu şekilde finanse etmiş olur. Yüksek faiz oranlarının iç yatırımları kısıcı etkisi ise kamu harca-maları artırılarak önlenmeye çalışılır. Belirtmek gerekir ki geleneksel olarak para politikası dış ödeme açıklarını önlemek için kullanılmıştır. Maliye politikasıyla birlikte para politikasının iç ekonomik denge için kullanılmaya başlanması 1936 da Keynes`in Paranın, Genel Teorisi adlı ünlü eserinin yayınlanmasından sonra orta-ya çıkmıştır.

Para Talebi (The Demand for Money)

Hem bir değişim aracı hem bir değer saklama aracı rolünü yerine getiren bir mala olan talep. Genel olarak paranın biz-zat kendisi için talep edilmediği ancak diğer mal ve hizmetlerin satın alınmasında kullanılmak için talep edildiği söylenebilir. 1960`lı yıllardan sonra büyük ölçüde Monetarizm`in yükselişiyle, modern makro ekonomide para talebinin doğası temel konu oluşturmaya başlamıştır. Bu konuda birisi Keynesgil, diğeri Modern Miktar Teorisi görüşleri olmak üzere iki temel düşünce vardır.

Keynesgil görüşe göre para üç güdüyle talep edilmektedir. Birinci olarak bireyler parayı günlük mal ve hizmet satın alım-larını finanse etmek için talep etmektedir. Bu para talebine işlem para talebi denir. İkinci olarak bireyler beklenmeyen harca-malara karşı bir ihtiyat olarak para talep ederler. Buna ihtiyat güdüsüyle para talebi denir. Üçüncü olarak bireyler spekülasyon güdüsüyle servet biriktirme aracı olarak para tutarlar. Özellikle bireyler servetlerini tutacakları alternatif finansal aktiflerin (bonoların) getirileriyle ilgili belirsizlik nedeniyle spekülasyon güdüsüyle para tutarlar. Elde tahvil tutulması biri faiz ödemesi diğeri olası sermaye kazancı ya da kaybı şeklinde iki getiri sağlar. Eğer bek-lenen sermaye kaybı faiz ödemesinden daha büyükse, net getiri negatiftir ve ilgili birey bono tutmayacak, para tutacaktır. Bono fiyatları faiz oranlarıyla tersine ilişkilidir. Eğer bir birey faiz oranında hızlı bir yükseliş olacağını bekliyorsa, aynı şekilde bono fiyatında da hızlı bir düşüş olacağını da bekleyeceği için yalnızca para tutacaktır. Keynes toplam spekülatif para talebinin (L2) faiz oranıyla tersine ilişkili olduğunu vurgulamaktadır. Tersine işlem ve ihtiyat para talebi miktarını (L1) bireyin gelir düzeyi (Y) belirtmektedir. Böylece Keynesgil para talebi teorisinde, para talebi fonksiyonu Md = L1 (Y) + L2 (r) dir. 

Yukarıdaki açıklamaların aksine, klasik para talebi teorisini Cambridge Nakit Anges yaklaşımı ortaya koymaktadır. Buna göre bireyler yalnızca işlem amacıyla para tutarlar. Klasik teoride gömüleme şeklinde aylık para talebi söz konusu değildir. Bu nedenle para talebi Md, gelirinin (Y), k gibi sabit bir oranıdır. Fiyat düzeyiyle birlikte k ve Y yapılacak işlem hacmini belir-lemektedir. Böylece, Md = kPY dır.


Modern miktar teorisi temelde Klasik Para Teorisi`nin daha karmaşık yorumundan başka bir şey değildir. Monetarist görüşe göre işlemleri finanse etmek için talep edilen para birkaç anahtar değişkenle istikrarlı bir ilişki içindedir. Monetaristlere göre para talebi yalnızca faiz ve gelirin fonksiyonu değil, bireyin para talebini etkileyen daha geniş finansal ve fiziksel aktifler yelpazesinin getiri oranının bir fonksiyonudur. Bireyler satın alacakları finansal ve fiziksel aktiflerin marjinal getiri oranlarının eksik olmasını sağlayacak şekilde davranırlar. Böylece para tüm diğer aktiflerin bir ikamesi ve tüm diğer aktiflerin getiri oranlarının bir fonksiyonu olmaktadır. Böylece paranın modern miktar teorisi Keynes`in para talebine benzer bir şekilde
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r faiz oranını göstermektedir. Her ne kadar her iki okul ampirik olarak benzer fonk-siyonel şekilleri kullanmakla birlikte geri-sindeki teoriler çok farklıdır.

Monetaristler para talebi fonksiyonunun, tüketim ya da yatırım fonksiyonlarına göre istatistiksel olarak daha iyi belirleneceğini ortaya koyarak, maliye politikasından daha çok para politikasını tercih etmektedir.

Para Tutma Saikleri (Monetary Arrangements) :
Para tutma Saiklerini, J.M. Keynes üçe ayırmaktadır.
Muamele için para talep edilmesi fertlerin parayı elde etmeleri ile onu harcamaları arasında bir sürenin geçmesi nedeniyledir. Bir işçinin elde ettiği gelir ile yaptığı harcamalar aynı zaman içinde olmayabilir. İşçinin tüketim harcamaları günlük fakat geliri haftalık veya aylıktır. Diğer taraftan müteşebbis, üretim faaliyeti için ham-madde satınalmak, işçilerin ücretini öde-mek v.b. harcamaları yapmak zorundadır. Müteşebbisin geliri ise mal satışından meydana gelir. Geliri ile günlük harca-maları arasında bir zaman suresi geçtiği için müteşebbis elinde belirli bir miktar para bulundurur.

Muamele saiki ile para talebine tesir eden faktör nakdi gelir seviyesidir. Üretim hacminin artması, fiyatlar genel seviye-sinin yükselmesi veya her ikisinin birlikte artması muamele saiki ile para talebini artırır.
İhtiyat saiki ile para talebi gerek iş adamlarının gerek tüketicilerin ilerisi hak-kında kesin bilgilere sahip olmamaları nedeniyledir.
Ekonomik sujeler her türlü ihtimali dikkate alarak yanlarında bir miktar para ayırırlar. Aile reisi, gelecekteki durumunu kesinlikle bilmediğinden, müteşebbis, beklenmedik masraflarla karşılaşabileceğini düşünerek cari muamelelerde harcayacakları paradan bir miktar fazlasını yanlarında muhafaza ederler. Sosyal sigortaların muntazam çalıştığı ülkelerde ihtiyat saiki ile tutulan para eskiye nazaran azaldığı müşahede edilmektedir.
Spekülâsyon saiki ile para talebi, fertlerin ellerinde hazır para bulundurarak fırsat-lardan istifade etmek istemeleri nede-niyledir: Spekülâsyon her malda yapı-labilir. Gelişmiş ülkelerde bilhassa menkul kıymetler üzerine yapılan spekülâsyonlar önemlidir. Spekülâsyon saiki ile para talebi faiz haddinin fonksiyonudur. Cari faiz haddi yüksekse fertler ellerinde daha az para tutarlar. Zira elde atıl olarak bekletilen para bir faiz getirmemesi nedeniyle fert için bir gelir kaybı demektir.
Para Yükümlülüğü (Pecuniary Obligations) :
Vergi benzeri parasal yükümlülük... Çeşitli kuruluşlara ve kişilere hükümetçe parasal yükümlülük konmasına dilegetirir. Örneğin gerek işçilerin ve gerek işverenlerin Sosyal Sigortalar Kurumu`na ödemek zorunda bulundukları paralar bir parafiskalite`dir. Bunun gibi her avukatın baroya, her heki-min etibbâ odasına vb. ödemek zorunda bulunduğu aidatlar da böyledir. Bunlar vergi değildir, ama vergi gibi ödenmeleri yasalarla zorunlu kılınmıştır. Bk.  Vergi.

Para-Anamal :
Para elde etmek için kullanılan para... Parasal anamal (Os. Nakdi sermaye, Fr. Capital monötaire) deyimiyle karıştırılma-malıdır. Para-anamal deyimi, para elde eden parayı; parasal anamal deyimiyse anamalın parasal bölümünü dile getirir. Anamalcı, ürettiği mallan pazarda satmakla mal-anamalını para anamal`a dönüştürür. Böylelikle anamal, ilk biçimine dönmüş olur. Ne var ki anamalcı, böylelikle, üreti-me başlamadan önce harcadığı parayı ço-ğaltmış olarak, artmış olarak elde etmiştir. Soru şudur: Mal satışı, eşdeyişle malla paranın değiş tokuşu malın değeri üstünden yapıldığı halde (Bir mal, üretimi için yüz kuruş harcanmışsa, kesinlikle yüz kuruşa satılır. Yüz bir kuruşa satılamaz eşdeyişle en küçük bir kâr getirmez. Çeşitli etken-lerle daha pahalı ve daha ucuza satışlar, toplumsal ortalamada malın gerçek değe-riyle dengelenir) nasıl oluyor da ana-malcıya o malın üretimi için harcadığı paranın dahil çoğunu getirebiliyor? Bunun nedeni, para sahibinin, pazarda, tüke-timiyle yeni bir değer yaratabilen bir özel mal bulmuş olmasıdır. Bu özel mal, emekgücü`dür (Bk. Değer Artık, -değer, Emekgücü). Para-anamal deyimi, ana-malcılık öncesinde tefeci-tüccâr anamalını dilegetirir. Batı Avrupa`da para anamal, X. yüzyıldan XVIII. yüzyıla kadar, feodal sınıfın baskısından derece derece kurtulan burjuva sınıfı tarafından gerçek-leştirilmiştir. Sanayi devriminin başlama-sıyla da bizzat anamalcı üretim meka-nizmasının sonucu olan bir para anamal gelişmeye başlamıştır. Her iki halde de para, mal almak için kullanılan para olmak niteliğinden çıkıp para almak için kulla-nılan para niteliğine dönüşmüştür. Para anamal, anamalın devri sürecinde hem başlangıç noktası hem de sonuçtur (Bk. Anamalın devri). Anamalcı üretim süre-cinde önce para malla değiştirilir (üretime gerekli üretim araçları ve emekgücü satın alınır), sonra mal parayla değiştirilir (o malı yeniden üretmek için mal karşılığında para alınır). Demek ki, anamalcı üretim sürecinin birinci evresindeki para, ikinci evresinde çoğalmış olarak geri gelir. Para-nın bu çoğalışının ve anamal oluşunun nedeni, üretim sürecinde tüketilmiş olan, üretim araçları değil, sadece emekgücüdur. Bk. Artık-değer, Para, Anamal, Gerekli emek. 

Parabol Kuramı (Parabole Law): Toplumun değerli kesimini gösteren kur-am... Fransız ekonomicisi ve ütopyacı tohumcusu Saint-Simon (1760-1815), Fransa`nın, bir anda bütün devlet adam-larını, bütün aristokratlarını, bütün papaz-larını, bütün mülk sahiplerini yitirdiği takdirde sadece üzülmekle kalacağını ve ekonomik yapısının hiç değişmeyeceğini; buna karşı bir anda elli fizikçisini, elli kimyacısını, elli fizyolojistini, elli demir-cisini ve altı yüz çiftçisini yitirdiği takdirde ekonomik yapısının tümüyle değişeceğini ve yoksullaşacağını ileri sürmüştür. Ölü-münden sonra yayımlanan L`Or-gainsateur adlı yapıtında açıklanan bu kurama parabol kuramı denir. Bk. Saint-Simonculuk.

Paradigma (Paradigm) :
Yunanca paradeigma`dan gelen kavramın popülerliğini sağlayan Thomas Samuel Kuhn`dur. Bilimsel Devrimlerin Yapısı adlı kitabında düşünsel çerçeve, kuram-sallığın belirli bir terimi olarak ve kendisi de yirmi çeşit paradigmada kullanarak anlatır. Ana anlamı, bir bilim çevresine belli bir süre için, bir model sağlayan evrensel olarak kabul edilen bilimsel başarılar, olarak tanımlanır.

Kuram, paradigma değildir. Paradigma olması için, yeni ve benzersiz olması, yeniliğin gelecekteki çalışmalara kaynaklık edecek türde olması. Bir olağan paradigma, olağan bilim etkinliği kuramıdır. Bu kuram her şeyi çözemek, açıkta kalan sorunları görmezden gelir veya dosyalar. Bunlar ve getirdiği sorunlar büyüyüp de kavramın başına bela olduğu zaman, bilim adamı veya bilim adamları çözüm bulmak zorunda kalırlar. Ve olağanüstü paradigma dönemi gelir. Olağan dönem iflas etmiştir. Kriz döneminde bilim adamı (Örn: Ziya Gökalp bir kriz geçirmiştir), yeni para-digma oluşturmak zorundadır. Paradigma değişikliği denilen olay budur. Bir bunalım dönemi gelir ve herşey alt üst olur. Kavramların yerli yerine konması için bel-ki bütün teori baştan alınır. Ancak bu ola-ğanüstü dönemde eski paradigma dire-nirler, teoriden kopmalar çatışmalara yol açar(Örneğin Marksizm).

Terim olarak Thomas Samuel Kuhn`un kullanmasından önce Herodotos, Platon, Aristoteles`de geçer. Ancak bilinen kesin anlamına ve bilim felsefesindeki tartış-masız konumuna Kuhn ile ulaşmıştır. Teri-min amacı geniş bir düşünsel çerçevedir. Kuhn`un Bilimsel Devrimlerin Yapısı adlı kitabında 21 farklı anlamda kullanılır. Esas olarak bir bilim çevresine belli bir süre için egemen olan model, anlamını veriri. Bir kavramın paradigma olması için bir yenilik getirmesi lazımdır ki, hem rakipleri varsa şaşırsın ve hayran olsun, hem de çağını aşarak ilerideki görüşlere kapı açsın. Olağan paradigma da zamanla çözemediği sorunlar olduğunda bunalıma düşer ve olağanüstü arayışlara girer ki bu döneme paradigma değişikliği hakimdir. Kuhn, bu anlamda bilimsel bilginin gelişiminin Bilimdeki devrimsel/sıçramalı gelişmelerle meydana geldiğini belirtir. Belirli bir egemen paradigma artık geçerliliğini yitirmeye başladığında kendiliğinden yeni bir paradigmaya yerini bırakmaz, aksine bu devrimsel süreçlere benzeyen aşamalar gösterir. Paradigma değişiklikleri eskisinde büyük yıkımlara yol açar. Belirli bir para-digmanın belirli bir zamandaki geçerliliği, söz konusu paradigmanın genel-kabul edi-lebilirliği ile ilintilidir.

Paranın Marjinal Faydası (Marginal Utility of Money) :
Bir bireyin kişisel bütçesi bir birim (1 TL, vb.) arttığı zaman bireyin faydasındaki artış oranı. Tüketici faydasını maksimize ettiği zaman satın alınan her malın marjinal faydası paranın marjinal faydasıyla fiyatının çarpımına eşit olacaktır. Paranın para olarak onu elinde tutanın faydasını etkileyen özel bir özelliği olduğundan, bu terim gelirin marjinal faydası olarak daha iyi tanımlanmaktadır. Marshall paranın marjinal faydası olarak daha iyi tanım-lanmaktadır. Marshall paranın marjinal faydasının sabit olduğunu farzetmektedir (Bir bireyin alışveriş sepetindeki malların fiyatları değiştiğinde değişmiyorsa). Bu durum söz konusu parçanın tüketicinin bütçesinin küçük bir kısmını oluşturması durumunda mantıki karşılanabilir. Aksi halde mantıki olmayacaktır. 

Paranın Miktar Teorisi (Quantity Theory of Money) :
Para talebi teorisi Keynes`in Genel Teorisi`nden önce makro ekonominin en önemli bileşiğini oluşturmaktaydı. Miktar teorisinin belli başlı iki sunumu vardır. Birincisi Irwing Fisher`ın yaklaşımıdır. Bu analiz değişim denklemi adı verilen basit bir özdeşlikten hareket etmektedir.

MsV=PT

Burada Ms, para miktarını; V her birim paranın dolaşım hızını; P fiyat düzeyini; T işlem hacmini göstermektedir.

Fishcr`a gere Ms diğer üç değişkenden ba-ğımsız olarak belirlenmektedir. T veridir. V nin sabit bir denge değerine sahip olduğu, ancak herhangi bir şok ya da rahatsızlık sonucu değişebileceği farze-dilmektedir. Fiyat düzeyi diğer üç değiş-kenin karşılıklı etkileşimi tarafından belir-lenmektedir.

Eğer Tc ve Vc nin denge değerlerinin sabit olduğu varsayılırsa, o zaman denge fiyat düzeyi para miktarı tarafından belir-lenecektir. İşte, bu olguya miktar teorisi denilmektedir.
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Para talebi işlemlerin bir sabit oranı (k) olacaktır.
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 ve para talebi para arzına eşit olacaktır. Yani 
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Böyle bir görüş ekonominin her zaman tam istihdam milli gelirine yöneleceğini ve Vcnin istikrarının teknolojik ve kurumsal çerçeveye bağlı olduğunu ortaya koymaktadır.

İkincisi Cambridge Nakit-Ankes yak-laşımıdır. Marshall, Pigou gibi Cambridge`li iktisatçılar tarafından geliş-tirilmiştir. Cambridge`li iktisatçılar aynı para talebi biçimi için farklı bir teorik yol izlemektedir. Fisher bir ekonomide belli bir işlemin gerçekleşmesi için gereksinim duyulan para miktarıyla ilgilenirken, Cambridge`Ii iktisatçılar işlemlerin yapı-labilmesi için bir bireyin hangi hacimde para tutmak isteyeceğiyle ilgilenmektedir. Bu nedenle temelde Fisher`in yaklaşımı makro ekonomi, Cambridge yaklaşımı mikro ekonomi çerçevesine girmektedir. Bir birey ne kadar fazla işlemle kar-şılaşırsa, para ankesi olarak o kadar parayı tutmak isteyecektir.

Bireyin serveti, işlemleri ve geliri kısa dönemde istikrarlı olduğu için, nominal para talebi (Md) bir bireyin nominal gelirinin sabit bir oranı (k) dır. Md = kPY dir.

Md=Ms dengesinin olduğu farzedil-diğinden, tüm bireylerin para talepleri toplandığında 


[image: image7.wmf]ds

1

M=MV=PY

k


Burada V paranın gelir dolaşım hızıdır.

Fisher`ın yaklaşımı kuramsal çerçevenin rolüne önem verirken, Cambridge ikti-satçıları daha çok faiz oranları ve faizin gelecekteki beklenen değeriyle ilgilen-mektedir.

Parasal Ücret (Money Wages) : .

 Cari para değeriyle ifade olunan ücret düzeyidir. Diğer bir deyişle, yapılan iş veya çalışılan saat, gün, hafta ya da ay süresince kazanılan parasal gelir tutarı. Parasal ücret, gerçek satın alma gücünü göstermez. Bunu ifade eden kavram reel ücrettir. Reel ücret, parasal ücretin sat-ınalına gücünü, yani parasal ücretle satın alınabilecek mal ve hizmet miktarlarını gösterir. Bazen parasal ücretlerdeki artışa rağmen reel ücretler düşmüş olabilir. Böyle bir durum enflasyonist ortamlarda parasal ücretlerdeki artışın fiyatlar genel düze-yindeki artıştan daha düşük kalması sonucunda ortaya çıkar.

Pareto (Pareto): 
İtalyan iktisatçısı ve sosyologu`dur.
1848-1923 yıllarında yaşamıştır.
Bir aristokrat ailedendir. Faşizmin ide-olojik öncüsü olduğu ileri sürülmüştür.
Pariste doğmuştur. Mühendislik tahsil etmiştir. Bir demiryolu kumpanyasına mü-dür olmuştur. İtalyan demir sanayiini yönetmiştir, iş hayatında geniş tecrübe kazanmıştır.
Politikaya yakın ilgi göstermiştir. Bütün hükümetleri sert tenkitlere hedef tutmuştur.
Pantaleoni`nin telkinleri altında iktisat teo-risini incelemeye başlamıştır. Piyasa tat-bikatından yetiştiği halde, tercihi salt teo-riye kaymıştır Iron Walras`tan sonra, Lo-zan Üniversitesine iktisat profesörü olmuş-tur.
Leon Walras ve Vilfredo Pareto, Lozan Ekolünün kurucularıdır Genel Denge Teorilerinin temsilcileridir,
Pareto, Pans Üniversitesinde de okut-muştur. Ancak kendi vatanında hiç ders vermemiştir,
1912 den sonra, tahlillerini sosyoloji konu-larına yöneltmiştir.
Pareto`nun iktisadi düşünce tarihindeki yeri şöyle özetlenebilir:
İktisat teorisine matematik tahlil metod-larını uygulamıştır.
Ricardo`nun teorilerini matematik yardımıyla izah etmeği denemiştir. Birçok noktalarını işleyerek, derinleştirerek, düzelterek ve değiştirerek yepyeni denile-bilecek bir sistem ortaya çıkarmıştır
Ricardo`nun mukayeseli maliyetler kavramından hareket ederek birçok piyasalarda Birbirlerine Bağlı Fiyatlar Dengesi Teorisine varmıştır. Denge mode-lini ihracatı ve fiyatları da kapsayacak açık ve genel bir sistem halinde geliştirmiştir. Milletlerarası Fiyatlar Dengesi Teorisini kurmuştur.
Walras`ın Kıymet Teorisini tatminkar bulmamıştır, Onun nedret kavramı yerine ofelimite terimini ikame etmiştir. Marjinal faydaya da basit ofelimite demiştir.
Toplam ofelimite terimini kardinal fayda kavramına ve fonksiyon indeksi terimini ordinal fayda`ya tercih etmiştir. Kardinal fayda yerme kayıtsızlık eğrileriyle ve tercih eğrileriyle tahlillerim yürütmüştür, ilk defa Edgeworth`un kullandığı kayıtsızlık ve tercih eğrilerinden başla-yarak, tam rekabette denge durumlarına erişmek ve indeks fonksiyonları adını verdiği ordinal indekslere varmak mümkün olabileceğini göstermiştir.
Üretim Teorisinde, tercihler yaklaşımından tahlillerini geliştirmiş, üreticinin davra-nışını kayıtsızlık eğrileriyle ve (en yüksek kâr çizgileriyle) tam ve eksik trans-formasyon çizgileriyle izah etmiştir.
Maliyet Teorisinde, tam rekabet koşul-larının ideal denge durumunda, fiyatın marjinal maliyete ve aynı zamanda toplam hasılatın toplam masraflara eşit olacağı sonucuna varmıştır.
Kendisini Ekonometri`nin öncüleri arasına geçiren meşhur Pareto Kanunu geniş ilgi toplamış ve hararetli tartışmalara yol açmıştır
Pareto Kanunu (Pareto Law): 

1896 da müellifin ders notlarında yer almış ve ayrıca bir ilmi muhtıra halinde yayım-lanmıştır.
Pareto Kanunu, şu formülle ifade edil-mektedir :
log N = log A - ( log x 

Bu formulde;

x belirli bir gelir düzeyidir. N gelirleri x seviyesinde veya üstünde olanların sayısını göstermektedir.
A ve (, sabit sayılardır.

Denklemin  
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 şeklinde de yazılması mümkündür.

Pareto Kanununa göre;
Zamana ve mekâna bağlı olmaksızın, bütün çağlarda ve bütün ülkelerde, gelir dağılımını gösteren eğrilerin üst kademe-lerdeki eğimi birbirinden farksızdır.
Diğer bir deyişle.. Birkaç ülkeye ait gelir dağılımı aynı diyagram üzerinde Lorenz eğrileriyle belirtilecek olursa.. Bütün eğri-lerin sağ üst kenardan itibaren belirli bir noktaya kadar birleşmiş durumda inmeleri gerekmektedir. Gelir dağılımına ait farklar yahut eğrilerin eğim farkları, ancak Pareto Kanunundaki x miktarının altında bulunan kademelerde başlayacaktır.
Sosyal ve siyasi özelliklere, iktisadî bünye ayrılıklarına ve vergi rejimlerine bağlı olmaksızın on yüksek kademedeki gelir-lerin her zaman ve her yerde aynı şekilde dağıldığına Vilfredo Pareto inanmış bulun-maktaydı.
Samuelson. Yirminci Yüzyıl istatis-tiklerinin Pareto Kanununu doğrulat-madığına işaret etmiştir.
Parkinson Kanunu: (Parkinson Law): Kamu yönetiminde aşırı bürokrasi ve aşın personel istihdamı dolayısıyla, verimin giderek düşeceğini belirten ilke. Tekno-lojik ilerleme, kamu yönetiminde personele olan ihtiyaçları azaltmaktadır. Ancak uygulanan istihdam politikaları dolayısıyla çalışanlara yol verilememekte, bunlara yeni görevler bulunmaya çalışılmaktadır. Başka bir deyişle, her yeni bürokratik görev yeni personele ihtiyaç doğurur. Yeni personel alımı ise kırtasiyeciliği artırır, verimi düşürür. Buna Parkinson Kanunu denmektedir.

Pasinetti : 

Pasinetti 1930 yılında İtalya`da Zanica, da doğdu Üniversite öğrenimini Milan Kato-lik Üniversitesi`nde, Harvard`da ve Cam-bridge (İngiltere) Üniversitelerinde sür-dürdü. 1962`de doktor oldu. 1976`ya kadar Cambridge Üniversitesi`nde çalıştı. Daha sonra Milano Katolik Üniversitesi`nde görevini sürdürmeye başladı. 

Kuigi Pasinetti Post-Keynesgil akımın birteorisyenidir. Joan Robinson ve Pieran-gelo Geragnai ile birlikte Cambridge (Massachuseties) Neo-Klasiklerine karşı büyük mücadele vermiştir. Tartışmalar özellikle sermayeyi ölçme olasılığı üze-rinde yoğunlaşmıştır. Pasinetti ve meslek-taşları sermayenin fiyat koşullarında ölç-mesi, önceden dışarıdan belirlenen kar oranının bilinmesini gerektirmektedir. Kar oranı sermayenin marjinal prodüktivi-tesinden çıkarılamadığı için Neo-Klasik bölüşüm teorisini geçersizleştirmektedir. 

Patinkin :
1922`de Chiago`da doğdu ve Chicago Üniversitesi`ni bitirdi. Frank KNIGHT ve Jacob VINER`in öğrenciliğini yaptı. Ghicago Okulunun monetarist geleneğinin sürdürücülerindendir. Bununla birlikte Pratinkin Friedmangil yeni akıma ve onun yeniliklerine karşı koymuştur. Don Patinkin 1956 yılında ünlü Para, Faiz ve fiyatlar adlı eserini yazmıştır. Bu kitabında Patinkin Keynes`in para teorisini eleştirmekte ve ekonomide paranın miktar teorisinin rolünü yeniden inşa etmektedir. Ayrıca Patinkin reel ankes etkisi yardımıyla değer teorisiyle para teorisini birleştirmeye çalışmıştır. Patinkin halen Kudüs Üniversitesi`nde görev yapmak-tadır. 

Petrol İhraç Eden Ülkeler  (Organization of Petroleum Exporting Countries (OPEC) :
Arap Petrol İhraç Eden Ülkeler Teşkilatı, 1986 yılında kurulmuştur. Başlıca amaç-ları: Petrol sanayii ili ilişkili ekonomik faaliyetlerde üye ülkeler arasındaki işbirliğini geliştirmek, hem bireysel hem de kollektif olarak petrol sanayii`ndeki yasal çıkarlarını koruma yollarını belirlemek, tüketici piyasalarına petrol akımının eşit ve uygun miktarlarda olma-sını sağlamak amacıyla ortak çalışmalar yapmak ve petrol sanayii`ndeki sermaye yatırımları ve ekspertiz için uygun bir ortam yaratmaktır.

OAPEC amaçlarını, beş maddede sayabile-ceğimiz faaliyetler aracılığıyla gerçekleş-tirmeye çalışır: (1) Üyelerinin petrolle ilgili ekonomik politikalarında koordinasyonu sağlamak için uygun önlemler almak; (2) teşkilatın faaliyetlerini yürütebilmesi için üye ülkelerin yasal sistemlerinin uyumlaş-tırılması amacıyla gerekli önlemleri almak; (3) üye ülkeler arasıda bilgi akımının gerçekleşmesine yardım olmak ve üye ülkelerin vatandaşlarının bu ülkelerdeki mevcut istihdam ve eğitim olanaklarından yararlanmasını sağlamak; (4) petrol sana-yii`ndeki problemlerin çözümünde üye ülkeler arasında işbirliği geliştirmek ve (5) petrol sanayii`ndeki ortak projelerde üye ülkelerin kaynaklarından ve ortak potan-siyellerinden yararlanmak.

11 üyesi vardır. Bunlar: Cezayir, Bahreyn, Mısır, Irak, Kuveyt, Libya, Arap Sosyalist Halk Semahiriyesi, Katar, Suudi Arabistan, Suriye, Tunus(1986`da üyeliği dondu-ruldu) ve Birleşik Arap Emirlikleri.

Yapı

Teşkilatın en yetkili organı Bakanlar Kon-seyi`dir. Konsey, teşkilatın genel politikasını belirlemek, faaliyetlerini yürüt-mek ve yönetim ile ilgili kuralları koymakla yükümlüdür. Konsey, her bir üye ülkenin petrol bakanları veya buna denk yetkililerden oluşur. Yılda en az iki kez toplanan Konsey olağanüstü oturumlar da yapabilir. Başkanlık her yıl değişir.

İdari Büro, teşkilatın yönetimde Konseye yardımcı olur, Sekretaryanın personel düzenlemelerini onaylar, bütçe taslağını yeniden inceler ve Genel Sekreterin görüş-leri ile birlikte Konsey`e gönderir, anlaş-manın uygulanması ve Teşkilatın faaliyet ve görevlerindeki performansı ile ilgili görüş bildirir ve Konseyin gündemini belirler. Her üye ülke Büro`da temsil edilir. Yılda en az üç kez toplanan Büro`da başkanlık her yıl değişir.

Genel Sekretarya, Teşkilatın faaliyetlerini planlar ve yürütür. Konsey ve Büro tara-fından belirlenen program ve politikaları yürütür. Genel Sekretarya, üç yıllık bir dönem için atanan, değiştirilebilir bir Genel Sekreter ve en fazla üç Genel Sekreter yardımcısı tarafından yönetilir. Personel, Teşkilata üye ve üye olmayan tüm Arap Enerji Çalışmaları Merkezi`ni bünyesinde bulundurmaktadır. Bu merkez; Ekonomik ve Teknik İlişkiler, Enfor-masyon ve Kütüphane ve Finans ve İdari İlişkiler bölümlerini ihtiva etmektedir.

Adli Mahkeme, üye ülkeler arasında veya üye ülke ile üye ülkenin topraklarında faaliyet gösteren bir petrol şirketi arasında, petrolle ilgili konularda ortaya çıkan anlaşmazlıklarda uzlaştırıcı görevi yapan ihtisaslaşmış bir Arap mahkemesi olarak hizmet eder. Mahkeme, ülkelerinde en yüksek mevkilerdeki hakimlerden veya uluslararası üne sahip hukukçulardan olu-şur. Mahkemenin kararları nihai ve anlaşmazlığın taraflarını bağlayıcıdır.

OAPEC, 4 yılda bir yapılan Arap Eneji Konferansına ve aşağıdaki kuruluşlara mali destek sağlar:

-Arap Deniz Petrol Taşıma Şirketi (AMPTC)

-Arap Gemi Yapımı ve Onarımı Şirketi(ASRY)

-Arap Petrol Yatırımları Anonim Şirketi(APSC)

-Arap Petrol Eğitim Kurumu (APTI)

Petty Kuramı (Petty Law):
Ülke zenginliğinin ancak sanayii geliş-tirdiği ölçüde yararlı olabileceği savı … İngiliz ekonomicisi William Petty, merkan-tilizmin ülke sınırları içinde altın yığma savına karşı çıkan bu kuramıyla libera-lizme öncülük etmiştir. Petty, XVII. yüzyıl İngiltere`sinin en ilginç, ekonomi tarihinin de en büyük düşünürlerinden biridir. Aynı zamanda hekim ve istatistikçiydi. Oxford Üniversitesi`nde anatomi profesörüydü. Haklı olarak “modern ekonomi politiğin kurucusu” olarak nitelenir. Cromwel`in ve Charles II.`nin danışmanlığını yapmıştır. Royal Society`nin ilk üyelerindendir. İsta-tistiği ekonomik olaylara ilk uygulayan odur. Zenginliğin özünün emek olduğunu keşfedenlerdendir. A Treatise of Taxes and Contributions (Londra 1667) adlı yapıtında birçok bilimsel ekonomik gerçekleri önceden görmüştür, örneğin, değerin, üre-timi için gerekli emek-zamanıyla belir-lendiğini ve aynı nicelikte emek-zamanına malolan başka bir malın niceliğiyle dile getirildiğini şöyle anlatır: “Eğer bir kimse bir kilo buğday üretebileceği bir zaman süresi içinde Peru`da topraktan bir ons gümüş çıkarıp Londra`ya getirebiliyorsa bunlardan biri ötekinin doğal fiyatı olur. Şimdi eğer aynı kimse yeni ya da daha kolay bir mâdenden iki ons gümüş elde edecek olsa, öteki koşullar aynı kalmak kaydıyla, daha önce beş şilin olan buğ-dayın kilosu şimdi on şilin olur” (İbid, s. 32). Dolaşım aracı niceliğinin dolaşımdaki malların fiyatlarının toplamıyla ortalama dolaşım hızı tarafından belirlendiğini de şöyle anlatır: “Bir ulusun: ticâretini yürüt-mek için gerekli olan para belli bir ölçü ve orandadır. Bunun fazlası kadar azı da işin yürütülmesine zarar verir. Bu aynen küçük perakende ticârette gümüş parayı bozmak ve hattâ en küçük gümüş sikkelerde bile yapılamayan hesapların ödenebilmesi için belli bir oranda paraya ihtiyaç olduğu gibidir. Ve gene ticâret için gerekli bozuk paranın niceliği (mikdârı), alışveriş yapan insanların sayısı ve bunların yaptıkları alışverişin sıklığına ve aynı zamanda özellikle de en küçük gümüş paranın değerine bağlıysa, aynı biçimde bizim ticâretimiz için gerekli paranın (altın ve gümüş sikkelerin) oranı da yapılan alış-verişin sıklığı ve ödemelerin büyüklüğüyle belirlenir” (İbid, s. 17). Petty, Malthus kuramı adı verilen nüfus zırvasını da ondan yüzelli yıl önce bilimsel olarak incele-miştir. İnsan çokluğuna (eşdeyişle nüfusa) zenginliğin temeli gözüyle bakan Petty, Malthus öncesi papazların nüfusa el atma-larına karşı şöyle der: “Hukukun en iyi gerçekleştiği yer nasıl ki avukatların yapa-cak iş bulamadıkları yerse, dinin de en iyi geliştiği yer papazların yapacak iş bula-madıkları yerdir. Kiliseler, vakıflarının geçimlerini sağlayabileceğinden çok, pa-paz üretmemelidirler. Bugün eğer İngiltere ve Gal`de on iki bin kişiye yetecek kadar yer varsa yirmi dört bin papaz üretmek doğru olmaz. Çünkü açıkta kalan bu on iki bin papaz kendilerine bir geçim yolu arayacaklar ve bunu en kolay olarak da görevli on iki bin papazın halkın ruhlarını zehirlediklerini ya da açlıktan öldür-düklerini, cennete giden yolda onlara yanlış öncülük ettiklerini etrafa yayarak yapacaklardır” (İbid, s. 57). Petty, ekonominin hemen her alanında çok doğru yargılara varmış bir bilgindir. Örneğin şöyle der: “Özdeksel zenginliğin (maddi servetin) babası emek, anası da topraktır”. Quantulumcunque Concerning Money (1682) adlı yapıtı da para konusunda değerli yargılarla doludur, örneğin şöyle der: “Eğer bir ulusun zenginliği bir buyrukla on katına çıkartılabiliyorsa hükümdarlarımızın böyle bir buyruğu çoktandır vermemiş olmaları doğrusu çok garip” (İbid, s. 36). Political Anatomy of Ireland (Londra 1681) adlı yapıtı da çok değerli gözlemler kapsar, örneğin şöyle der: “Yılda kırk milyonluk işlemi yürütmek durumu ortaya çıksa, ticâretin gerektirdiği devir ve dolaşımlar için bunun altı milyonu (altın) yeter mi? Evet, yeter. Kırk milyonluk bir toplam için eğer devirler kısa vâdeliyse, eşdeyişle her cumartesi ücret alan ve borçlarını ödeyen yoksul zanaatçılarla işçiler arasında olduğu gibi haftalıksa, bir milyonluk paranın 40/52`si bunun için yeterlidir. Yok eğer devreler üçer yıllıksa bizim kira ödeme ve vergi toplama geleneklerimiz gereğince on milyona gerek vardır. Bunun için çeşitli sürelerdeki ödemelerin genel olarak bir ilâ on üç hafta arasında yapıldığını varsa-yarsak on milyonun 40/52`ye eklenmesi gerekir ve bunun yarısı beş buçuk milyon eder ki beş buçuk milyonumuz varsa yetecek demektir” (İbid, s. 13-14). Gene bu yapıtında şöyle der: “Para devlet gövdesinde yağdan başka bir şey değildir. Bundan ötürü fazlası çevikliği önlediği gibi, azı da hasta eder. Yağın, kasların hareketini sağlaması, besin yetersizliğini tamamlaması, boşlukları doldurması ve vücudu güzelleştirmesi gibi para da devletin hareketini kolaylaştırır, ülkede kıtlık olunca dışardan onu besler, hesaplan öder ve her şeyi güzelleştirir, hele özellikle ona bolca sâhip olan kişileri” (İbid, s. 14). Ekonomi politiğin babası ve istatistiğin kurucusu olan Petty şu gerçeği de doğru olarak saptamıştır: “İşçinin günlük ortalama ücretinin değeri; onun yaşaması, çalışması ve çoğalması için gerekli olan şeylerle belirlenir” (İbid, s. 64). Petty, manüfaktürde uygulanan işbölümünün anamalcı niteliğini Adam Smith`den çok daha başarıyla ortaya koymuştur. Kendisine İngiliz Colbert`ı adı verilen Petty, bir yanıyla merkantilist ve İngiliz komersiyalisti olduğu halde öbür yanıyla erkinciliğin (liberalizmin) ve bilimsel ekonominin öncüsüdür. işsizliğe çare olarak devletin yatırımlar yapmasını ve iş alanları açmasını ileri sürmekle Keynes`e de öncülük etmiştir. Ülke zenginliğinin ancak sanayii geliştirdiği ölçüde yararlı olabileceğini de ileri sürerek ülke sınırlan içine altın yığma siyasasına şiddetle karşı çıkmıştır. Rant konusunda ilk bilimsel çalışmayı yapan da odur. Görüldüğü gibi Sîr William Petty, XVII. yüzyıl İngiltere`sinin yetiştirdiği büyük bir öke (dâhî)`dir. Böylesine eski bir tarihte yaşadığı halde böylesine az yanılgılı bilimsel bir öncü bulunmadığı gibi böylesine geniş kapsamlı bir öncü de yoktur denilebilir. Bilim tarihinde, bilimsel gerçekleri tarihsel olgunlama zamanların-dan önce orasından burasından sezen bir-çok bilim adamları çıkmıştır. Ama William Petty gibi hemen her alanı başarıyla çözümleyen başkaca bir bilgin yoktur. Yukarda adlarını andığımız yapıtlarından başka şu ilginç yapıtları da vardır: An Essay Conceming the Multıplication of Mankind (Nüfus artışı üstüne deneme, Londra 1686), Several Essays in Political Arithmetic (Siyasal hesap üstüne birkaç deneme, Londra 1699). Bk. Merkantilizm.

Petty William :
İngiliz istatistikçisi ve hekimidir.
1623-1687 yıllarında yaşamıştır.
Merkantilist olmakla beraber, bu doktrinin uygulanış tarzın;  daima tasvip etmemiştir.
Altın çıkışlar yasaklanmasını tenkit etmiş-tir.  Bülyonizme aleyhtar olmuştur.
İrlanda`nın haritasını ve Cromwell tarafından el konulmuş emlâkin basit bir kadastrosunu çıkartmıştır. İrlanda`nın İn-giltere ile birleşmesini savunmuştur. Fiyat-ların ücrete, yani emeğe bağlı bulunduğunu düşünmüştür.
Phelps, Edmund S. :
1933`de, ABD`de Evanston`da (Illinois) doğdu. Öğrenimini önce Amherst Kole-ji`nde daha sonra Yale`de yaptı. Yale Üniversitesi`nde 1959`da doktor oldu. Yale ve MIT`de çalıştı. 1971`de Pennsylvania Üniversite`nde profesör oldu.

Phelps 1967`de Milton Friedman`a paralel olarak doğal işsizlik oranı kavramını icat etti. Phelps makro ekonominin mikro temelleri üzerinde çalışmalar yaptı. Bu nedenle Yeni (New) Keynesgil görüşüz önde gelen isimlerindendir. 

Phillips A. William (1914-195) : 
Alban William House-zu Phillips 1914`te Yeni Zelanda`da Te Rehunga`da doğdu. Elektrik Mühendisliği Fakültesini bitir-dikten sonra Londra`ya geldi. Orada elektrik idaresinde çalıştı. Subay olarak 2. Dünya Savaşı`na katıldı. Japonlara esir düştü. Harpten sonra London School of Economics`de çalışmalarını sürdürdü. 1949`da Master, 1952`de doktorasını tamamladı ve 1950`den itibaren orada hocalık yapmaya başladı. 1967`de Avustralya Milli Üniversitesi`ne geçti.

London School of Economics`de W. Phillips Keynesgil makro eko​nomiye ilgi duydu. 1958`de kendini ünlendiren makalesini yazdı. Bu makalesinde işsizlik düzeyiyle parasal ücret oranı arasındaki ters ilişkiyi ortaya koydu. Phillips biraz da ihtiyatla ücret oranlarında belli bir istikrarın olması için %5.5 işsizliğin olması gerektiğini ortaya koymuştur.

Phillips Eğrisi (Phillips Curve): 
A.W. Phillips`in (1958) Birleşik Krallık`ta parasal ücret oranlarıyla istihdam oranı arasında (1861-1957) ters ilişki olduğunun istatistiksel gözlemlerle ortaya konuşması. 

Bir diğer deyişle


[image: image9.wmf]()

tt

WfU

=

V

 dir:

Burada 
[image: image10.wmf]t

W

V

 parasal ücretlerdeki değişmeyi ve U t dönemindeki istihdam oranını göstermektedir. 

1948`den önce ücretler hem aşağıya hem de yukarıya doğru esnek olduğundan, şekilde gösterilen Phillips eğrisi %6`nın üzerindeki eksik istihdam oranında yatay ekseni kesmektedir. Bununla birlikte savaş sonrası dönemde para ve ücretler aşağıya doğru esnek olmadığı için, bu dönemde eğri yatay eksenin üzerinde yer almaktadır. Öte yandan ücret enflasyon oranı ne olursa olsun, her zaman belli bir eksik istihdam oranı olacaktır.

Bu istatistiksel tesbitlere teorik destek 1960`da Lipsey tarafından getirilmiştir.. Lipsey`e göre parasal ücret oranındaki değişme emek piyasasında aşırı talep derecesinin bir fonksiyonudur. Eksik istihdam oranı emek piyasasında aşırı talebin bir negatif endeksi olarak yorumlanabilir. Phillips eğrisi birçok iktisatçı tarafından ücret enflasyonu oranıyla eksik  istihdam arasındaki bir uzun süreli arbitrajın olduğu şeklinde yorumlanmıştır. Phillips`in hesaplama-larına göre ekonomide yaklaşık %2-5 oranında eksik istihdam olursa, fiyat istikrarı sağlanacaktır. Bu eksik istihdam oranında parasal ücretler yılda %2 yükselecek, ancak bu prodüktivitedeki artış tarafından tam tamına dengeleneceği için fiyatlar genel düzeyinde enflasyon olma-yacaktır.

Phillips eğrisinin temel zayıflığı parasal ücretlere önem vermesidir. Oysa ücret pazarlıklarında reci ücretlerin ön planda olduğu tartışması vardır. Dolayısıyla parasal ücretlerle eksik istihdam arasındaki arbitraj yalnızca kısa dönemli bir olgudur. Çünkü ancak kısa dönemde ücretliler para aldanımına uğrayabilirler ya da uzun dö-nemde para nldanımı olgusu ortadan kalkacağı için, arbitraj ortadan kalkacaktır (Rkz. Düşey Phillips Eğrisi).
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Pigou, Arthur Cecil (1877-1959) :
1877`de Ryde (Isle of Wight)`da doğdu. Burslu olarak Harrovv ve King`s College ve Cambridge`de okudu. Cambridge Universitesi`nde hocalığa başladı. Dağcılık en önemli hobisiydi. Alfred MarshalI`ın çalışmalarını özellikle artan ve azalan maliyetli endüstriler konusunda geniş-letmiştir. Onun özel ve sosyal maliyetler ayrımlı ve vergi önerisi, dışsallıklar teori-sinin temelini oluşturmuş ve onun dış-sallıkları ortadan kaldırma yöntemi bir Pigovien vergi olarak ün yapmıştır. Parcto refah ekonomisinin aksine faydanın kişiler arası mukayesesini kullanmıştır. Pigou gelirin yeniden dağılımının toplam geliri azaltmayacağını, marjinal faydanın gelirin azalan fonksiyonu olduğunu, fakirlere servet transferinin toplam refahı art-tıracağını ileri sürmektedir. Öte yandan Pigou Keynesgil eksik istihdam denge-sindeki bir ekonominin tam istihdama nasıl ulaşacağını ortaya koyan bir mekanizma geliştirmiştir. Bu mekanizmaya Pigou Etkisi denilmektedir. Ekonomi eksik istihdamdayken, fiyatların düşmesi elde tutulan para ankesle-rinin değerini yükseltecektir. Dolayısıyla istihdam arta-caktır. Bu mekanizmanın ne anlama gel-diği günümüzde bile bazı tartışmalara neden olmaktadır.

Pigou Etkisi (Pigou Effect): 
Fiyatlar genel düzeyindeki düşüşlerin mal ve hizmet harcamalarını artırması şeklinde ortaya çıkan etki. Pigou, istihdam ve milli gelir konularında, Keynes modeli ile çelişkili ve Klâsik Ekol doğrultusunda çalışmalar yapmıştır. Reel Para Balansları Etkisini ilk açıklayan O`dur. Onun için bu etkiye “Pigou etkisi” de denmektedir. Pigou etkisi, para balanslarının reel değerindeki artış sonucunda istihdamın canlanmasıdır. Bunun mekanizması ise şöyledir: Bireyler reel para balanstan ile mal ve hizmetlere yaptıkları harcamalar (tüketimleri) arasında arzuladıkları sabit bir ilişki kurarlar. Dolayısıyla fiyatlardaki bir düşüş, sahip oldukları likit  balansların reel değerini yükseltir. Ortaya çıkan bu artışın bir kısmı ile tüketimlerini artırırlar, böylece de gelir ve istihdam yükselmiş olur. Bu mekanizma Klâsik modelde reel ücretlerdeki düşüş yoluyla tam istihdama ulaşmayı sağlama yollarından biridir. Pigou etkisi, yalnızca mal ve  hizmet piyasalarıyla ilgilidir. Bu bakımdan mekanizmanın menkul değerler piyasası yoluyla işlediğin savunan Keynes etki-sinden ayrılır. Bu özellikleri dolayısıyla hem mal, de menkul değerler piyasalarında işleyen reel - balans etkisinde de farklılık gösterir. 

Pilot Uygulama (Pilot Application) :
Yeni bir üretim süreci, kalkınma projesi veya başka bir ekonomik ve mali uygu-lamanın önce belli bir tesis, fabrika veya bölge üzerinde denenmesi ve alınacak sonuçlara göre, öteki birimler veya yöreler üzerinde uygulamaya geçilmesi. Örneğin “pilot bölge”, “pilot tesis”, v.s. gibi.

Piyasa (Market) :
İtalyanca “piazza” kelimesinden dilimize geçmiştir. 1. Genel anlamda, mal veya hizmet satıcılarının arzı ile, bunları satın almak isteyenlerin taleplerinin karşılaş-masını ve fiyatların oluşumunu ifade eder. Alıcı ve satıcılar arasındaki ilişki bazen yüz yüze olur. Yani arz ve talebi oluşturan bu kimseler, belirli bir bina, meydan veya sokak gibi bir yerde buluşarak alış verişlerini gerçekleştirirler. Çoğu mal piyasaları veya emtia borsalarında durum böyledir. Ancak piyasanın oluşması için böyle bir direkt ilişki her zaman gerekli değildir, Bazen alıcı ve satıcılar hiç karşılaşmazlar, aralarındaki işlemleri banka, komisyoncu, simsar veya acente gibi aracı kurum veya kişiler kanalıyla yürütürler. Özellikle döviz ve menkul kıymet piyasaları bu türdendir. Örneğin döviz arz edenler bu dövizleri döviz ticareti yapan bir bankaya satarlar. Alıcılar da taleplerini bankadan döviz satın alarak karşılarlar. Böylece alıcı ve satıcılar hiç karşılaşmadan işlem gerçekleşmiş olur. Bazen da alıcı ve satıcılar, herhangi bir yere gerek olmadan dolaylı biçimde temas kurabilirler. Örneğin, bir mal, döviz veya menkul kıymetin alıcı ve satıcıları telefon; faks veya benzeri araçlarla aralarında ilişki kurabiliyor ve anlaşma yapabiliyorlarsa burada da bir piyasa oluşumu söz konusudur. 2.
Piyasa kavramı bir malın talebi veya potansiyel talebi için de kul-lanılır. Örneğin kahve piyasası veya henüz piyasaya sürülmemiş bir malın talebi durumlarında olduğu gibi. 3.Piyasa, bazen arz talep güçlerinin oluşturduğu fiyatı ifade için kullanılır. Örneğin petrol piyasasının düşmesi ya da yükselmesi şeklinde. 4. Üretilen malların nihai tüketiciye ulaşmak üzere dağıtımının yapılması. Örneğin yeni çıkan malın piyasaya sürülmesi şeklinde. 5. Borsa anlamında kullanılma. Borsalar, düzenli, belirli yerle sınırlı piyasalardır. Bu piyasalarda çoğunlukla örnek üzerinden alım satımla yapılır, ve işlemlerin düzenli kayıtları tutulur. Ancak piyasa kavram bundan daha geniş ve informel bir yapıdadır (→ Pazar).
Piyasa Başarısızlıkları (The Market Without the Success)
Burada iki temel görüşü yani minimal devlet (A. Smith) ile piyasa ekonomisinin toptan ortadan kaldırılmasını isteyen sosyalistlerin (V.Lenin) ya da maksimum devlet arasında yer alan çeşitli düzeylerdeki müdahaleci görüşleri de gözden geçireceğiz. Bir başka deyişle, piyasa ve devlet ilişkisini ortaya koymaya çalışacağız. Ancak önce piyasa başarı-sızlıkları denilince; İktisat Teorisi`nde ne anlaşıldığını ifade ederek, işe başlayalım. Hemen belirtelim, bu piyasa başarısız-lıklarının aşağıda bir envanterini sunmakla birlikte; bunların bazılarının abartılı olduklarını önceden söylemekte yarar vardır.

Piyasa Başarısızlıkları
Bu terimle kastedilen istenen anlam şudur: Piyasa başarısızlığı demek piyasanın, Pareto optimal ya da birinci en iyi kaynak tahsisini başaramaması yani israfa yol açmasıdır.—.

Pareto optimalinin tanımı ise; herhangi bir kaynak tahsisinde bir kişinin refahı, ancak bir başka kişinin refahı azaltılarak artırılabiliyorsa, bu duruma `Pareto optimal`i denir. Pareto optimalinin, İktisat`taki bir başka adı ise birinci en iyi durumudur. Dolayısıyla piyasa başarısız-lıklarının varlığı, kaynak tahsisinin optimal olmadığını, `ikinci en iyi bulunduğunu` veya kısacası israfın mevcudiyetini dile getirir. Bir başka deyişle piyasa başarısızlıklarını gidermezseniz, kaynaklan israf ediyor ve halkın ulaşabileceği maksi-mum refah düzeyinden vaz geçiyorsunuz demektir. Bu nedenle, piyasa başarısız-lıklarının bedeli israf ve sosyal refah düzeyinin düşmesidir. Piyasa başarısız-lıklarını statik ve dinamik piyasa başarısız-lıkları olarak ikiye ayırarak incelemek, konuyu basitleştirmek açısından yararlı olabilir 

Statik Piyasa Başarısızlıkları
Bu terimle anlatılmak istenen husus; durağan bir ekonomide yani büyüme ve kalkınmanın bulunmadığı bir ekonomide dahi ortaya çıkabilen piyasa başarısızlıkları yani kaynak israfıdır. Bu statik piyasa başarısızlıklarını sekiz noktada toplaya-biliriz.

1.
Piyasa aksaklıkları: Tam rekabet piyasasından ayrılarak; aşın kâr amacıyla, monopolveya oligopol piyasalanma geçilmesiyle arzın kısılması ve kaynak tahsislerinin optimumdan sapması sonu-cunda israfın ortaya çıkmasıdır. Monopol kârlarının gerçekleştirilebilmesi, fiyatların marjinal maliyetleri aşmasına bağlıdır.

2. Sosyal Mallar: Sosyal malların/kamu hizmetlerinin tüketimlerinin rakip olmaması ve dışlanamaması nedeniyle tayınlanamaz bulunmaları ve tayınlan-malarının arzu edilmemeleri ile dahası bedavacılık olgusunun, israfa yol açma-sıdır. Bir başka deyişle, sosyal malları yani kamu hizmetlerini bedelleri olan vergileri ödeyen mükellefler de ödemeyen beda-vacılar da tüketir.
3. Dışsallıklar: Dışsallıklar, tanım icabı, bir tüketici veya üreticinin fiyat mekaniz-masının dışındaki yollardan diğerinin fayda veya üretim düzeylerini etkile-mesidir. Eğer negatif dışsallıklar varsa aşın üretim ve fayda düzeyi; eğer pozitif dışsallıklar varsa düşük üretim ve fayda düzeyi mevcuttur. Negatif (ussallıkları ve pozitif dışsallıkları örneklersek; sırasıyla, çevre kirlenmesi veya araştırma/ geliştirme faaliyetlerini sayabiliriz.
4. Doğal Tekeller: Azalan maliyetler endüstrilerinin varlığı halinde, marjinal maliyet uyarlandırması zarara yol açmakta-dır. Azalan maliyetler endüstrileri ölçek ekonomileri ile ilgilidir. Azalan maliyet endüstrilerinde: firmalann ölçeği arttıkça maliyetler düşer ve tek firma, rekabet eden çok sayıdaki firmadan, daha düşük ortala-ma maliyetle üretim yapar, işte doğal tekel, bu bir firmanın, tam rekabete bakışla daha etkin çalışması halidir. Ancak Pareto-etkin marjinal maliyet fiyatlandırması zarara yol açar.

5. Ortak Mülkiyet Konusu Olan Kaynakların Varlığı : Meralar, ormanlar, balık yatakları, göller, akarsular gibi ortak mülkiyet konusu kaynakların mevcudiyeti halinde optimal kaynak dağılımı başarıla-maz. Örneğin meralar aşın otlatmadan dolayı çoraklaşır ve ormanlar ise aşın kesimden tükenir. Zira bu alanda özel mülkiyet tesis edilemediği için fiyatlan-dırma yapılamaz.
6. Bilgi Edinmenin Maliyetinin Yüksek Olması ve Asimetrikliği: Bazı piyasalarda bilgi edinmenin maliyeti o kadar yüksek olur ki; fiyatlar ortalama maliyetlerin altında kaldığından, piyasa mekanizması işletilemez. Örneğin işsizlerin iş bulmaları için gerekli olan bilginin maliyeti ücreti aştığından, bu alan kamu hizmetine açılmış İş ve İşçi Bulma Kurumu kurulmuştur. Bilginin asimetrikliği ile kastolunan mübadeleye taraf olanların eşit bilgi düze-yinde bulunmamalarıdır: Doktor ile hastası gibi.
7. Gelir Dağılımı Eşitsizliklerinin ve Yoksulluğun Yok Edilememesi: Özellikle sosyalistlerin ve sosyal demokratların piyasa ekonomisini, gelir dağılımı eşitsiz-liğinin ve yoksulluğun kaynağı olarak görmeleri; bu akımların varlık nedeni sayılmıştır. Eğer iyi bir gelir dağılımını, sosyal devletin görevi kabul edersek, bir piyasa başarısızlığı ve yeni bir kamu hizmeti yaratmışız demektir.

8.
Bazı Piyasaların Varolmaması: Örneğin Türkiye`de gelecek piyasalarının bulunma-ması, piyasa ekonomisinin başarısızlığına yol açmaktadır. Eğer üç yıl sonrasının buğdayı veya yünü piyasada alınıp satıla-maz ise; uzun vadeli kontratlar nasıl yapı-lıp, uygulanabilir?

Dinamik Piyasa Başarısızlıkları
Dinamik piyasa başarısızlıktan ile kastolunan husus, kalkınma ve büyüme boyutunun ekonomiye eklenmesinin getirdiği varsayılan; ek piyasa yetersiz-likleridir. Bu piyasa başarısızlıkları genel-de durağan değil, dinamik ekono-milere ait piyasa başarısızlıklarıdır. Bu dinamik piyasa başarısızlıklarını beş noktada topla-mak mümkündür:

1. Makul Bir Büyüme Hızına Ulaşıla-maması: Burada makul bir büyüme hızı ile anlatılmak istenen, gelişmiş ülkeler ile arayı kapatabilmek için yeterli olan büyü-me haddidir. Harrod-Domar Modeli`nin takdiminden, hatta 1927`deki ilk Sovyet planının sonuçlarının ilanından beri, piyasa güçlerini zorlayarak büyümeyi hızlan-dırmak fikri, İktisat Teorisi`nde taraftar bulmuştur. Türkiye`nin 1960Ti yıllarda, planlı ekonomiye geçişinin temelinde yatan teknik düşünce, bu kaygıydı.
2. Makro İşsizlik ve Enflasyon yani Dengesizlikler/Konjonktür Hareketleri:

Keynes`ten itibaren piyasa ekonomisinin kendi kendisinin makro dengesizlikleri çözemeyeceği, yani otomatik olarak kendisini yeniden düzenleyen bir mekanizmadan yoksun bulunduğu görüşü egemendir. Bu işsizlik ve enflasyon dönemlerine konjonktürel hareketler de denir.

3.
Ekonominin Faktör Donanımındaki Çarpıklık ve Faktör Piyasasının Çalıştırı-lamaması: Özellikle kalkınmak isteyen, sömürgelikten kurtulmuş veya modern-leşme hamlesine girişen Müslüman ülke-lerin ya da sosyalizmden piyasa ekono-misine geçen ulusların karşılaştığı bir durum; müteşebbis ve sermaye faktör-lerinin arzının son derece kısıtlı olmasının, mevcut üretimi bile örgütlemeye yetme-mesidir. Örneğin Kurtuluş Savaşı sonra-sında Türkiye`nin veya günümüzde Azer-beycan`nın durumu gibi.

4.
İnsanların Zamanı Iskonto Edebilme Yeteneğinin Yetersizliği: Pigou`nun deyişi ile insanların, teleskopik fakülteleri bozuk olup; zaman miyopisinden muzdariptirler. Bir başka deyişle, ölümlü olduklan ve zaman içerisinde gelirlerinin artmasıyla marjinal faydası düştüğü için günümüzü geleceğe tercih ederler. Dolayısıyla bireyler geleceği optimalin üzerindeki bir had ile iskonto ederler.

5.
Özellikle Az Gelişmiş Ülkelerde Mali Piyasaların Varolmayışı: Burada mali piyasalar ile kastolunan, özellikle sanayi yani kalkınmayı finanse edecek sermaye ve para piyasalarının bulunmamasıdır. Mali piyasaların varolmayışları, sermaye biriki-minin yetersizliğinden olabileceği gibi dini inançlardan veya ideolojiden de kaynak-lanabilir.

İşte bir ekonomide yukarıda sayılan olguların varlığı halinde, piyasa mekaniz-masının başarısızlığa uğradığı iddia edilmekte, Pareto etkin yani birinci en iyi kaynak tahsisini sağlayamayacağı; dola-yısıyla israfın bulunduğu ileri sürül-mektedir. Böylece burada israf ile kastedilen de, birinci en iyi durumunda (Pareto Optimumu) ulaşılabilen sosyal yarar düzeyi ile, bu piyasa başarısız-lıklarının neden oldukları ikinci en iyi durumunun sağlayabildiği, sosyal yarar düzeyleri arasındaki negatif farktır.

Piyasa başarısızlıktan aşağıda bir çizelge halinde sunulmuş olmakla birlikte, bunla-rın tam bir envanter olduğu iddiasında bulunmak zordur. Ancak, oldukça detaylı bir sayımın yapıldığı da ortadadır. Piyasa başarısızlıklarının sayılarının fazla oluşu veya artabileceği ihtimali, piyasanın zaaflarının abartılmasına yol açmamalıdır. Zira serbest piyasa son derece yaratıcı ve kendisini yeniden düzenleme kabiliyeti olan bir organizma olduğu gibi, iki yüzyıllık yakın tarih de rakiplerinden üstünlüğünü ortaya koyan tecrübeler ile doludur.

Piyasa Başarısızlıkları Çizelgesi
Statik Piyasa Başarısızlıkları
1. Piyasa aksaklıkları: Monopol ve oligopol

2. Sosyal malların (kamu hizmetlerinin) varlığı

3. Dışsallıklar (pozitif veya negatif)

4. Ortak mülkiyet konusu kaynakların varlığı: Meralar, balık yatakları, göller v.s.

5. Doğal tekellerin mevcudiyeti: Azalan maliyet endüstrileri

(sürekli ölçekten getiri)

6. Bazı mal piyasalarının (gelecek) bulunmaması

7. Gelir dağılımındaki eşitsizliklerin ve yoksulluğun düzeltilememesi

8. Bilgi edinmenin maliyetinin çok yüksek olması (iş bulma, deprem sigortası v.s.) veya

Dinamik Piyasa Başarısızlıkları
1. Makul bir büyüme hızına ulaşılamaması

2. Makro dengesizlikler ya da konjonktür hareketleri: İşsizlik ve enflasyon

3. Ekonominin faktör donanımındaki çarpıklık ve bazı faktör arzlarının yetersiz kalmasının üretimi durdurması: Müteşeb-bis azlığı ve sermaye kıtlığı

4. İnsanların teleskopik fakültelerinin (zamanı iskonto edebilme kabiliyetlerinin) bozuk olması: Zaman miyopisi veya geleceği yüksek bir oranla iskonto etme eğiliminin varlığı

5. Mali piyasaların yani para ve sermaye piyasalarının yokluğunun sanayileşmenin finansmanın engellemesi bilginin asimet-rikliği

Piyasa Başarısızlıklarının Değerlendiril-mesi
Yukarıda sayılan piyasa başarısızlıklarının zaman içerisinde abartılmış olduğu, ya piyasanın örgütlenmesinin değişmesi ile veya teknolojik ilerleme, ya da tüketi-cilerin zevk ve tercihlerinin kayması veya kalkınma sonucunda ortadan kalktığım söylemek de mümkündür. Örneğin, bir doğal tekel olan demiryolları bugün için karayollarının (otobanların), havayollarının ve hatta deniz yollarının rekabetine açılmış olup, ona olan talep düşmektedir. Dışsal-lıkların ortadan kaldırılması için mülkiyet haklarının tesisinin yeterli olacağı anlaşıl-maktadır. Ya da müşterek kaynakların istismarının önlenmesi için üreticiler kooperatifler kurabilirler. Örneğin Türki-ye`de oligopole örnek gösterilebilecek otomotiv ve beyaz eşya endüstrileri AB ile gümrük birliği sonunda tam rekabet piya-sasına doğru yaklaşmışlardır. Ayrıca kal-kınma, yoksulluğu tasfiye eder ve eşit-sizlikleri yok etmese dahi azaltır. Bu örnekleri artırılabilmek imkan dahilinde bulunduğundan, piyasa ekonomisinin başarısızlıklarının, devletin müdahalesi olmaksızın da piyasa güçlerince çözüle-bileceği tezi de mevcuttur.

Piyasa Ekonomisi (Market Economy)
Ekonominin dışarıdan müdahale edil-meksizin, piyasa koşullarına göre işlediği bir toplumsal yapıyı ima eden bir terimdir. Kapitalizm anlamında kullanılır. Kapi-talizm bir ideoloji ya da dünya görüşü olduğunu çağrıştıran bir terim olduğundan, piyasa ekonomisi kavramını kullanmak tercih edilir. Nitekim piyasa ekonomisi; doğal bir düzen, bir ideoloji olarak önceden tasarlanıp kurulmamış olan bir yapı, kolektif aklın insanlık tarihi boyunca geliştirdiği bir birikim olarak sunul-maktadır.

Bir ekonominin piyasa ekonomisi sayılabilmesi için bir dizi özelliği taşıması gerekmektedir. Öncelikle üretim araç-larının özel mülkiyete ait olması gerekir. Üretim ve yatırım kararları piyasa koşul-larını değerlendiren girişimciler tarafından alınmalıdır. Üreticilerin kendi aralarında, üretim faktörü sahipleri ile girişimciler arasında ve üreticiler ile tüketiciler ara-sında mübadele ve sözleşme özgürlüğü bulunmalıdır. Ekonomide toplumsal işbölümü mevcut olmalı ve meşru kabul edilmelidir. Piyasalara giriş ve çıkış serbest olmalıdır. Mal, hizmet ve faktör fiyatları arz ve talep koşullarına göre belirlen-melidir. Rekabetçi serbest fiyatların kay-nakları merkeziyetçi olmayan bir biçimde tahsis etmesi sağlanmalıdır. Tüketici ter-cihleri üretim kararlarının alınmasında ve fiyatların belirlenmesinde etkili olmalıdır. Piyasa hakkında bilgi edinmenin maliyeti çok düşük olmalı, bilgiye erişim ko-laylaşmalıdır. Devlet piyasalardaki ak-saklıkları gidermekle yükümlü olmalı ve sınırlı bir vergi yüküyle ekonomide küçük bir yer tutmalıdır.

Piyasa ekonomisini savunanlar Adam Smith`den bu yana, ekonomideki tüm piyasalardaki arz ve talebin görünmeyen el tarafından dengesinin sağlandığı, tam reka-bet piyasasını tanımlamaktadırlar.

Bu piyasada tüketici egemenliği söz konu-sudur. Tüketiciler üretimi fiyatlar aracı-lığıyla yönlendirir ve tüketim harca-malarını karşılayabilmek için faktör arz-larını, dolayısıyla gelirlerini artınlar. Giri-şimciler kâr için üretim yaparlar. Kendi kârlarını maksimize ederken tüm toplumun gelirini artınlar.

Piyasa ekonomisini siyasal boyutları oldu-ğu da öne sürülür. Buna göre, piyasa eko-nomisi bireylerin özgürlüğüne hizmet eden bir araçtır. Asıl amacı bireyi özgür-leştirmektir. Piyasa ekonomisi ancak de-mokratik düzenlerde var olabilir ve piyasa ekonomisi olmadan demokrasi var olamaz. Piyasa ekonomisi hukukun üstünlüğü için de bir ön şarttır. Piyasa ekonomisi olmadan birey özgürlüğünü kazanamayacağından, baskı rejimleri kurulacaktır (bkz. Birey-cilik).

Piyasa ekonomisini eleştirenler, öncelikle tam rekabet koşullarının tarihte hiç var olmadığını ve olamayacağını öne sürerler. Tam rekabet koşulları sağlanabilse bile, toplumsal sorunların tümünü çözmekte yeterli olmayacaktır. Gelir dağılımının piyasa koşullarında dengelenmesi söz konusu değildir. Piyasa ekonomileri daima işsizlikle birlikte var olmuştur. Ülkelerin eşitsiz gelişmeleri nedeniyle, piyasa koşulları her zaman gelişmiş ülkelerin lehine işleyecektir. Piyasa ekonomilerinde her şey fiyata göre belirlendiğinden, doğal çevrenin tahrip edilmesi kaçınılmazdır. Yoksul kitlelerin eğitim, sağlık, konut, beslenme gibi temel ihtiyaçlarının piyasaya terk edilmesi, kendilerini geliştirme olanaklarının ortadan kalkmasıyla sonuç-lanacaktır. Piyasa ekonomisinin demokrasi ve özgürlük getirdiği de doğru değildir. En baskıcı rejimlerde piyasa ekonomisinin daha kolay uygulandığı görülmüştür.

Piyasa ekonomisini savunanların bir bölümü, bazı sorunların varlığını kabul ederler. Ancak piyasa ekonomisinin sos-yalizm veya karma ekonomi gibi alternatiflerinden daha iyi işleyen, daha verimli bir yapı oluşturduğunu savunurlar. Serbest piyasa ekonomisi — sosyal piyasa ekonomisi ayrımı yaparak, .piyasa eko-nomisine sosyal güvenlik, yoksullara yar-dım gibi boyutlar katılabileceğini belir-tirler. Ancak bu sosyal boyut, sosyal demokratların savunduğu refah devleti boyutlarına ulaşmamalı, muhafazakarların yardımlaşma yaklaşımı ile sınırlı kalma-lıdır. 1980`li yıllardan itibaren güçlenen neoliberal akımlar, her türlü sosyal boyutu piyasa ekonomisine yönelik bir saldırı olarak değerlendirmektedir.

Piyasa çok eski çağlardan bu yana var olan bir kurumdur. Ancak tarih boyunca hiçbir toplum piyasa ekonomisi olarak tanım-lanmamıştır. Piyasa ekonomisinin bu toplumlardan farkı, insana ve doğaya ait her türlü ilişkiyi ve değeri piyasa kavram-larıyla açıklamasıdır.

Piyasa Yapısı (Commercial Variety) 
Bir piyasanın temel örgütsel yapısıyla ilgili özellikleridir. Örgüt yapışım belirleyen en önemli özellikler rekabetçi ilişkiler ve fiyatlarla ilgili olanlardır. Piyasa yapısının bazı önemli nitelikleri şöyle belirtilebilir: (a) Satıcı yoğunluğu: Satıcıların sayısı ve büyüklük dağılımını ifade eder. Tek bir satıcının bulunduğu piyasalara Monopol piyasası, birkaç büyük firmanın bulunduğu piyasalara Oligopol ve çok sayıda ufak firmanın bulunduğu piyasalara da Mono-polcü Rekabet piyasası adı verilir. Satıcı yoğunluğu, satıcılar arasındaki rekabetin şiddet ve etkinliğini belirleyen önemli bir faktördür, (b) Alıcı yoğunluğu: Alıcıların sayı ve dağılımını ifade eder. Tek bir alıcının bulunduğu piyasaya Monopson piyasası denir. Piyasada çok sayıda alıcının bulunması, bunlar arasındaki rekabetin yüksek olması demektir, (c) Mal farklı-laştırma derecesi: Alıcıların farklı kalite, dizayn ve ticari unvana sahip mallar ara-sından seçim yapabilme kolaylıklarını belirtir. Mal ne derece homojen (türdeş) ise piyasada fiyat rekabetinin o derece şiddetli olması beklenir (d) Giriş engelleri: Piyasaya girişin kolay veya güç olması, mevcut firmaların potansiyel firmalar üzerindeki avantajlarını ve ilerde muhte-mel bir rekabetin etkilerini belirtir, (e) Dikey bütünleşme derecesi: Ham madde ve ara malı üretim aşamasından nihai mal üretimi aşamasına kadar gereken işlemlerin ne ölçüde aynı firma içinde toplandığını gösterir, (f) Diğer özellikler: Bunlar arasında örneğin üretimin sermaye yoğun-luğu, piyasadaki talebin istikran, alıcı ve satıcıların alansal dağılımı, v.s. gibi husus-lar yer alır.

Planlama (Planning) :
Bir planın ortaya konulabilmesi için gereken hazırlık çalışmalarının tümünü kapsayan eylemler bütünüdür. Plan geleceğin biçimlendirilmesi olduğuna göre, planlama da bir dönüştürme eylemidir. Mevcut yapının dönüştürülmesine gerek duyulduğu için planlama yapılır. Bu nedenle planlamanın ilk aşaması mevcut yapıya ilişkin sağlıklı verilerin elde edilmesidir. Geleceğin verilerine ulaşıl-ması için geçmişin ve bugünün verileri kullanılır. Geçmişin ve bugünün verileri ile, planlı bir müdahale olmaksızın gele-ceğin ne tür özellikler taşıyacağı tahmin edilir.

Planlama faaliyetinde mümkün olduğunca çok değişkeni dikkate almak gerek-mektedir. –Ekonomik yaşamda tüm değiş-kenler birbirini etkilediğinden, ihmal edi-len bir değişkenin etkisi tüm diğer değişkenlere ilişkin tahminlerin gerçek-leşmemesine yol açabilecektir. Ancak gerçek yaşama ilişkin tüm değişkenlerin dikkate alınması, önceden kestirilmesi olanaksızdır. Bu nedenle öncelikli, belir-leyici olduğu varsayılan değişkenleri içe-ren modeller kullanılır. Ekonomik model-ler gerçek ekonomik yaşamı yansıttığı varsayılan, ancak zorunlu olarak yalnızca belirleyici olduğu düşünülen değişkenleri kapsayan soyutlamalardır. Ekonomik mo-dellerde bazı değişkenler kapsanırken, diğerleri için bir dizi varsayım yapıl-maktadır.

Ekonomik modeller planlama faaliyetinin tutarlılığı açısından önem taşımaktadır. Planlama bir dizi hedefi ve bir dizi değişkeni kapsadığından, bunların bir-birinden bağımsız ele alınması düşünü-lemez. Ekonominin hedefleri genellikle birbiriyle çelişkilidir. Bu nedenle bir konuda saptanan bir hedefin, diğer hedeflerin gerçekleşmesini engelleme olasılığı vardır. Planın tutarlı olması öncelikle hedeflerin uyumluluğunu gerektirir. Ayrıca hedeflerle kullanılan araçlar ve yöntemler arasında da tutarlılık sağlanmalıdır.

Tutarlılığın sağlanması bir dizi geri besleme işlemini gerektirir. İlk saptanan hedeflere ulaşmak için gerekli araçların sağlanması ve bunun gerektirdiği finans-man genellikle kaynaklarla tutarlı olmaya-caktır. Kaynaklarla hedefleri dengelemek için hedefler, araçlar ve yöntemlerde bir dizi değişiklik yapılması gerekecektir. Bu değişikliklerin her aşamasında tutarlılık aranacaktır.

Planlanan birim büyüdükçe, değişken sayısı arttıkça ve plan süresi uzadıkça, planlama süreci daha da karmaşıklaşır. Bu nedenle özellikle ulusal planlama çalış-maları, planlama karşıtlarınca başarılı olması olanaksız bir faaliyet olarak nite-lenir. Buna karşın birçok ülkede başarılı kalkınma planları örnekleri görülmektedir.

Planlama ve Kalkınma (Planning And Economic Development) :
İkinci Dünya Savaşı`ndan sonra en fazla ilgi çeken konulardan bir haline gelmiştir. Birçok ülkelerde kalkınma planları hazırlanmıştır. Kalkınma planlarının kapsamları, tesirlilikleri, uygulanmaları ile ilgili meselelere geçmeden önce, iktisadi kalkınmada fiyat sistemi ve planlama yollarından hangisinin tercih edilmesi gerektiği noktası üzerinde kısaca durmakta fayda vardır.
Piyasa mekanizması mı, planlama mı? Bazı iktisatçılara göre, az gelişmiş ülkeler yapısal bir, değişmeyi sağlamak zorun-dadırlar ve fiyat sistemi (veya piyasa mekanizması) böyle bir değişmeyi sağlayacak güçte değildir. Bu yolla gelişmiş olan ülkelere örnek göstermek mümkün olmakla beraber, bu süreç çok uzun bir zamana ihtiyaç gösterir. Ayrıca, bu gelişmede kamu kesiminin rolü de büyük olmuştur.
Laissez faire doktrinine göre, bütün iktisadi Kararlar özel müteşebbislere bırakılırsa, devletin müdahalesi olmak-sızın, serbest rekabet baskısı ile ekonomide kıt olan kaynakların en iyi dağılımı ve kullanımı sağlanmış olur ve toplumun refahı maksimumdur. Böyle bir durumda marjinal özel maliyetler, marjinal sosyal maliyetler`e eşit olur. Bunlar da, piyasa fiyatı`na eşittir. Devlet müdahalesi (ve dolayısıyla planlama) gereksizdir, hatta zararlıdır.
Fiyat sisteminin iktisadi kalkınmayı sağlayamayacağını ileri süren görüş, .dışsal ekonomi ve dışsal eksi ekonomi tahlillerine dayanmaktadır. Üretim ve tüketimde böyle ekonomiler varsa, marjinal özel maliyetler marjinal sosyal maliyetlerden farklı olur, kaynakların en iyi dağılımı sağlanamaz, serbest rekabetin tam olarak mevcut olması halinde bile, toplumun refahı maksimum olmaz.
Bu durumda, devlet en iyi kaynak dağılımını sağlamak üzere, piyasa fiyatları yerine gölge fiyatları kullanarak fayda-maliyet hesapları yapabilir. Bundan başka, tamamlayıcı tesisler yoksa, herhangi bir endüstri özel yatırımcılar için kârlı olmadığından, bu akına uzun sure yatırım yapılmayabilir. Bu bakımdan devletin iktisadi ve sosyal sabit sermaye yatırım-larını yapması, sanayi ve tarımdaki verimli yatırımları özel yatırımcılara bırakması öğütlenmektedir.
Az gelişmiş ülkelerin çoğunda, halkın vergiler yoluyla sermaye birikimine yardımcı olma arzusu zayıf olduğundan, zorunlu olarak ödenecek vergiler yerine kârların yüksek tutularak yeniden yatırıma akmasının sağlanabileceği; sermaye birikimine yardımcı olma bakımından müteşebbisin devlete nazaran daha iyi bir tahsildar olabileceği ileri sürülmektedir. Özel kesimin yenilik yaratma kapasitesinin de daha fazla olduğu söylenmektedir.
Bazılarına göre, yukarıda ileri sürülen görüş gelişmiş ülkeler için doğru olmakla beraber, az gelişmiş ülkelerde kamu kesimi geleneklere bağlı olan özel teşebbüse nazaran yeniliklere daha fazla açık olabilir ve yeniliklerin yaratılmasında öncülük edebilir.

Bir kısım iktisatçılar ise, iktisadi kalkınmanın devlet memurlarının eline bırakılamayacak kadar önemli bir konu olduğunu ileri sürmektedirler. Bu görüşün savunucularına göre, devlet iktisadî kalkınmanın başlıca itici gücü olma görevini yürütmede zayıf kalmaktadır. Politikacılar verimli yatırımlar yerine gösterişi büyük olan yatırımları gerçekleştirmek isterler. Ayrıca, devlet idaresindeki israf ve bozukluklar kamu yatırımlarında da kendini göstermektedir.
Bundan başka, özel ve sosyal faydalar farklı olduğunda, özel sevk ve idare yerine kamu sevk ve idaresinin ikame edilmesi gerektiği ileri sürülmektedir. Buna karşı, özel sektörü köstekleyen etkenlerin kamu kesiminin de kapasitesini sınırlı yapacağı düşüncesiyle bu teorinin genelleş-tirilemeyeceği görüşü savunulmaktadır.

Kalkınma planlaması:

Tam rekabet şartlarından sapmalar, özel ve sosyal maliyetler arasındaki farklar, kalkınmanın kısa surede başarılması gerektiği arzusu, yapısal değişmenin sağlanabilmesi gibi sebepler iktisadî kalkınmanın piyasa mekanizmasına terk edilmemesi gerektiğini ve planlamanın yararlı olduğuna delil olarak gösteril-mektedir.
Kalkınma planlarına benzeyen ilk belgeler İkinci Dünya Savaşı içinde ortaya konulmuşlardır. Savaş sonrasında yeniden-yapım çalışmaları da planlı bir şekilde yürütülmüştür. Bu planlarda kamu kesi-mine ve özel kesime eşit bir ilgi götse-riliyordu. Az gelişmiş ülkelerde uygulanan ilk planlar kamu politikasını geliştirici ve kamu harcamalarında öncelikleri tespit edici bir nitelikte idiler.
Bugünkü kalkınma planları -genellikle cari iktisadi ve sosyal şartlara genel bir bakışla işe başlarlar. Bu gibi taramaların yayımlanması yeni bir şey olmadığı gibi, plan uygulamayan bazı ülkelerde de görülmektedir.
Kalkınma planlarının getirdiği yenilik, kamu harcamalarının birkaç yılı da içine alacak şekilde, geniş olarak, öncelikleri de belirterek gözden geçirilmesidir. Daha önceleri göz önüne alınan dönem bir yılı aşmamakta idi.
Zamanla, kalkınma planlarının ağırlık noktası kamu harcamalarından iktisadi büyüme hızını arttırıcı diğer tedbirlere kaymıştır. Ana endüstri ve kesimlerin, yatırımların, tasarrufların ve ödemeler bilançosu gibi konuların ağırlık kazandığını görüyoruz.
Ana kesimlerle ilgili bir planın niteliği, bunların mülkiyet ve işletilmesinin devlete ait olup olmadığına bağlıdır. Devlete aitse (sosyalist ülkelerde olduğu gibi), plan bir yetki belgesi niteliğindedir. Bu kesimler özel kesimin mülkiyet ve işletmesinde iseler, durum farklıdır. Bu gibi durumlarda, devlet bazı alanlardaki yatırımları yasaklayabilir fakat özel yatırımcıları istemedikleri alanlarda yatırıma zorla-yamaz. Buna göre, özel kesim bakımından plan, analiz, haber verme, ikna etme, devletin sağlayabileceği teşvikleri belirtme gibi hususlarla ilgilenir.
Bundan başka, bir kalkınma planı birkaç yıl için (genellikle beş yıl), her kesim için ekonominin tümüne ait üretim, tüketim, yatırım, ithalat ve ihracat projeksiyonları yapabilir. Amaç, izlenecek politikalara tutarlı bir temel sağlamaktır. Ekonominin tümü için yapılan tahminler emredici olmayan, yol gösterici planlama için (özel kesim) de bir temel teşkil ederler. Bunlar, yatırım seviyesini ve büyüme haddini geniş ölçüde etkileyebilirler
Kalkınma planları kapsadıkları zaman bakımından “bir yıllık planlar”, “orta vadeli planlar” ve “perspektif” planlar olmak üzere üçe ayrılabilirler En geniş olanları perspektif planlardır. Bunlar genellikle 15-25 yıllık planlar olup, daha kısa vadeli planlara temel teşkil ederler. Orta vadeli planlar ise, dört, beş veya altı yıllıktır. Perspektif planların ve orta vadeli planların ana fonksiyonu hükümetin niyetlerini belirlemek olduğu halde, bir yıllık planlar farklı bir nitelik gösterirler. Bunlar bütçe tahminleri ile birlikte hazırlanırlar ve hükümetin bir taahhüdü anlamını da taşırlar. Bu bakımdan, bir yıllık planlar bütçelerin milli ekonomiye uzantısı olarak düşünülürler. Şüphesiz ki, özel kesim için zorlayıcı değildirler.

Planın kapsamı:

Kalkınma planlarının en çok tartışılan yanlarından biri, bunların kapsamlarıdır. Bir kalkınma planına nelerin dahil edilmesi gerektiği hususunda kara: vermek kolay değildir. Bu bakımdan, plancıların ilgi gösterdikleri konulara genel bir bakış sağlamakla yetineceğiz.
Bir kalkınma planının ilk hedefi bilgisizliği azaltmak olmalıdır. Kaynaklar, teknoloji, piyasalar vs. hakkındaki bilgisizliği azalt-mak için, tarama ve araştırmaların yapıl-ması gerekir.

Birçok az gelişmiş ülkelerde eğitim sevi-yesi çok düşüktür ve acil bir reformu gereklidir. Eğitim metotları, anlayışı ve seviyesi değişikliğe ihtiyaç gösterir. Fakir bir ülke zengin ülkelerdeki eğitimin hep-sini veremez. Bu bakımdan, bazı seçmeler yapmak, özellikle, uzmanlaşma ve genel eğitim arasında denge sağlamak gereklidir.

Başlangıçta da belirtildiği gibi, alt yapı yatırımlarının yapılmış olması yeni yatırımları teşvik eder Yokluğu halinde ise köstekler. Risk, büyük sermaye ihtiyacı, bekleme (veya gerçekleşme) süresinin uzunluğu gibi sebeplerden dolayı bunları özel kesim yapmayabilir. Bu bakımdan, alt yapı yatırımlarının yapılmasında devlete ağır bir yük düşmektedir.
Kalkınma planının başlıca hedeflerinden biri, yatırım projelerini ülkenin kalkınması, açısından çekiciliklerine göre değerlen-dirmek ve sıralamaktır. Bu projeler kamu kesimi veya özel kesimle ilgili olabilirler. Projelerin önceliklerine göre sıralan-masında gölge fiyatlar kullanılabilir. Muhtelif kesimlerin veya projelerin çeki-ciliklerini belirlerken, bu kesim veya projelerin ürünlerinin karşılaştırılması ge-rekir. Bu da fiyatların göz önüne alın-masını gerektirir. Piyasadaki fiyatlar her zaman ürünlerin veya üretim faktörlerinin nispi kıtlıklarını yansıtmazlar. Bunu gölge fiyatlar veya muhasebe fiyatları yardımıyla yapmak gerekecektir. Ayrıca yatırımların ara bağlılıklarından doğan fayda maliyetler de belirlenmeli ve ulaşılmak istenen hedeflere en uygun yatırım kriterleri seçilmelidir.
Önceliklerin tespitinde üzerinde durulan noktalardan biri de, yatırımların büyüme noktalarına veya yüksek bir kalkınma po-tansiyeli olan alanlara yöneltilmesidir. Büyüme noktaları île ilgili olarak çok geniş bir literatür vardır. Bu kavram, dışsal ekonomilerle ve özellikle, işçi yetiş-tirilmesinde endüstriyel bölgelerin etki-siyle, piyasaların yeriyle ilgilidir. Bölgeler arasındaki gelir farklarını azaltmak, işsizlik oranının yüksek olduğu yerlerde is imkanı yaratmak gibi sebeplerle yatırımlar büyü-me potansiyeli olmayan alanlara da kaydırılabilir.
Alt yapı; yatırımları yapılmış ve tamam-lanmış ise, diğer yatırımları teşvik de plancıların görevleri arasına girmektedir. Az gelişmiş ülkelerde ticaret ve küçük Sanayi teşebbüslerine yatırım yapacak küçük iş adamlarının kıtlığı yoktur. Kıt olan, büyük fabrikalar veya madenler kurma ve işletmedeki tecrübedir. Bu eksikliği gidermek için genellikle başvuru-lan yol, yabancı yatırımcıları çekmektir Diğer yollar arasında, gümrük himayesi, sübvansiyonlar ve vergi indirimleri zikre-dilebilir. 

Kalkınma planlarının çoğunda sanayi ve tanımın dengesi büyümesi lehinde bir eğilim vardır. Kalkınmada tarıma mı, yoksa sanayi kesimine mi ağırlık veril-melidir? Bu tartışmalı bir konudur. Zengin, bir tarım kesiminin sanayinin gelişmesini kolaylaştıracağı, açıktır. Bu bakımdan, kalkılma planlarının çoğunda tarım kesi-minin de teşvik, edildiğini görüyoruz. Tarımsal üretim yeterli bir, hadde artmazsa, yapısal enflâsyon ve yavaş iktisadi büyüme gibi sonuçlarla  karşı-laşılabilir. Hızlı nüfus artışı da diğer bir etken olmaktadır. Ayrıca tarımsal ürün artışlarının iç gelir seviyesi, tasarruflar, vergiler ve dış âlem gelirleri üzerindeki etkileri de unutulmamalıdır.
Kalkınma planları, kalkınmanın ithalat üzerindeki etkilerini, İthal meyil ile ihraç, meyli arasındaki dengeyi, İthalatın ve ihracatın etkinliğini göz göz önüne almak zorundadırlar. Aksi halde, yapısal enflas-yon, ödemeler bilançosu dengesizlikleri, yavaş büyüme gibi sonuçlarla karşı-laşılabilir,
Ulaşılmak istenen büyüme hızına ve kamu hizmetleri standartlarına varabilmek için, gayrisafi milli hasılanın büyük bir kısmının sermaye birikimine ayrılması gerekmek-tedir. Oysa. bu gibi ülkelerde iç tasarruf seviyesi çok düşüktür. Tespit edilen hedef-lere varmak için harcanan çabalar vergilerin arttırılması yönünde bir eğilimi zorlamaktadır. Bu bakımdan, vergi topla-yıcıların, devlet memurlarının, vergi ödeyi-cilerin davranışları ve vergi nispetleri de dahil olmak üzere bir vergi reformu ve idari reform büyük önem taşımaktadır.
Kalkınma planlarının kapsamları yukarıda özetlediğimiz hususlardan ibaret değildir Biz başlıcalarını belirtmekle yetiniyoruz.
Planın tesirliliği : 
İktisadi kalkınma için hazırlanmış bir planın gerek kesimler bakımından, gerekse ülkenin tümü açısından ekonominin malî, fiziki ve sosyal durumunu içine alması gerektiği söylenebilir. Tesirli bir plan-lamanın başlıca kriterleri arasında tutarlılık, kaynakların optimum dağılımı, idari fizibilite (uygulanabilirlik) zikre-dilebilir. Planın tesirliliğini bozan sebepler arasında A. Lewis şunları sıralamaktadır: (i) Realizm (gerçekçilik) ve önemsenme eksikliği, (ii) planı yapanlarla iktisadi kararları alanlar arasındaki farklar, (iii) geleceği tahmindeki güçlükler. Biz buna, az gelişmiş ülkelerdeki istatistiklerin ve diğer verilerin yetersiz ve güvenilir olmama durumlarını da ekleyebiliriz. Planın gerçekçi olmaması, yani eldeki kaynaklarla ulaşılması mümkün olandan daha fazlasını öngörmesi, ya siyasi bir hava yaratmak veya daha fazla kaynak yaratma aracı olarak planın kullanılması gibi sebeplerle açıklanabilir. Sebep ne olursa olsun, böyle bir yol izlenmesi planı plan olma niteliğinden uzaklaştırır. Kaynaklarla ihtiyaçları uzlaştırma planın en önemli niteliklerinden biridir.
Planın uygulanması:
Planlama güç bir iştir, fakat, planların uygulanması daha da güçtür. Bir az gelişmiş ülkede planlama kadrosu bulun-masa bile, az sayıda yabancı uzman getir-tilerek plan hazırlanabilir. Planın uygu-lanması ise, ülke halkı ve ilgili hükümet tarafından yürütülmek zorundadır. Plan ne kadar iyi yapılırsa yapılsın, uygulama iyi olmazsa başarısızdır. Uygulama uzun bir zaman dönemini içine alır ve kavramlar yerine gerçeklerle uğraşır.
Buna göre, esas güçlük kaynağı, planı uygulayanların planı yapanlardan ayrı kişiler olmasıdır. Bu, özellikle özel kesim için bazı problemler ortaya çıkarır. Planın bir kısmı özel kesimin kendi seçtiği projeler emirle değil, teşvikler ve yardımlar yoluyla kanalize edilmelidirler. Özel kesim yatırımlarının miktar ve türleri kalkınma planına uydurulmalıdır Plancı-ların yazdıkları ile özel kesimin yapmak niyetinde oldukları arasında hiçbir ilişki yoksa, planın bu kısmı başarısızlıkla sonuçlanacaktır.
Birçok az gelişmiş ülkede hükümet özel kesim hakkında haksız olarak bazı yanlış yargılara sahiptir. Bazı ülkelerde bu yargıda samimiyet de yoktur. Mesela, muhalefet yıllarında özel kesimin karşı-sında görünerek iktidarı yıpratmak isteyen bir parti, iş başına geldiğinde eski slogan-larını devam ettirebilir. Bu şartlar altında, özel kesime başarılı bir plan uygulaması güçleştirilmiş ve kösteklenmiş olur.
Kamu fesimi de yekpare bir bütün olarak düşünülmemelidir. Kamu kesiminde karar alma yetkisi birçok bakanlıklar ve bölümler arasında dağıtılmıştır. Plan bu karar birimlerinin yapmak istediklerini göz önüne almazsa, uygulanma şansını kaybe-der ve gereksiz bir belge niteliği gösterir.
Demek oluyor ki, planı yapanlar ile uygulayacaklar arasında bir uyuşma ve anlaşmanın bulunması şarttır. Bu bakımdan, planın hükümet başkanının desteğine sahip olması, hazırlanmasında ekonomideki başlıca karar organlarının fikirlerinin alınmış bulunması gerek-mektedir.
Uygulamanın başarılı olabilmesi için planlama kurumunun uygulamayı denet-lemesi de gereklidir. Bu denetleme yetkisi, hiç değilse, önemli konularda verilmelidir.
Planın gözden geçirilmesi:x
Planlar yapıldıkları tarihte yukarıda sırala-dığımız kusurlardan arınmış olsalar bile, değişen şartlara göre sık sık gözden geçiril-meleri gerekir. Yeni fikirler ortaya çıktık-ça, yeni veriler elde edildikçe, yanlışlıklar farkedildikçe her plan periyodik olarak yeniden gözden geçirilir, iyi bir planın en önemli özelliklerinden biri, esnekliktir. Daha önce planlanmış olanlardan daha iyi projeler ortaya çıkarsa, plana katı bir şe-kilde bağlanılarak eski projelerin uygulan-ması üzerinde ısrar edilmemelidir.
Sonuç:
Az gelişmiş ülkeler yapısal bir değişmeyi gerçekleştirmek zorundadırlar. Piyasa mekanizması bunu gerçekleştirecek güçte değildir. Gerçekleştirse bile, piyasa meka-nizmasına dayanarak kalkınma çok uzun zamana ihtiyaç gösteren bir süreçtir. Bu bakımdan bugün az gelişmiş ülkeler hızla kalkınabilmek ve israfları azaltmak için kalkınma planları uygulamaktadırlar. Kal-kınma planlarının içine nelerin dahil edilmesi gerektiğini uygulanacak olan ülkenin şartlarından soyutlanmış olarak, sıralamak mümkün değildir. Bununla beraber, plancıların ilgi gösterdikleri konu-ların başlıcalarını belirtmek daha yerin-dedir. İyi bir kalkınma planı, gerçekçi, ekonomideki karar birimlerinin niyetlerini yansıtan, tutarlı ve esnek karakterde olmalıdır.
Planlı Ekonomi (Planned Economy):  
Ekonomide kaynak dağılımını piyasanın değil planın belirlediği sosyalist ülkeler için kullanılan bir terimdir. Plan — piyasa karşıtlığını vurgular ve pazar ekonomisinin karşın olarak kullanılır.

Oysa plan bir toplumsal yapıyı tanımlayabilecek bir kavram değil, yalnız-ca bir yöntemdir. Piyasa ile birlikte ya da piyasadan bağımsız olarak uygulanabilir. Nitekim çeşitli ülkelerde birbirinden çok farklı planlama teknikleri uygulanmak-tadır.

Sosyalist ülkelerde en yaygın planlama yöntemi merkezi planlamadır. Merkezi planlamada işletmelerin üretim ve dağıtım hedefleri, fiyatlar, ücretler ve işletmeler arası ilişkiler merkezi planlama örgütünce belirlenir. Ancak farklı uygulamalar da vardır. Çin Halk Cumhuriyeti`nde yapılan ilk plandan itibaren, daha ademimer-keziyetçi bir planlama uygulanmaktadır. Kurumlar ve işletmeler iki kategoriye ayrılmıştır. Büyük yatırımlar, savunma ile ilgili kuruluşlar, ileri teknoloji gerektiren yatırımlar, araştırma kuruluşları ve banka-lar ulusal planlama biriminde planlanırlar. Diğerleri bölgesel ya da yerel planlama birimlerince planlanmaktadır. İşletmeler kârlarının bir bölümünü kendi bünye-lerinde tutabilirler. İşletmeler kendi aralarındaki ilişkileri özerk ticari kuru-luşların denetiminde sözleşmeler imza-layarak yürütürler. İşletmeler her konuda merkezi planlamadan emir almayan esnek bir planlama ile yönetilir. Yugoslavya`da da, sosyalizm döneminde, bölgesel yöne-timlerin ve işletmelerin `özyönetim` adı verilen bir özerklik çerçevesinde, pazar ilişkilerini dikkate alan ve ademimerkezi bir planlama anlayışı olmuştur.

Planlama sosyalizme özgü bir uygulama olmamıştır. Azgelişmiş ülkelerin büyük bölümü piyasa mekanizmasının yanısıra, kalkınma planlan aracılığıyla sanayileşme çabalarını sürdürmüştür. Gelişmiş kapi-talist ülkelerin çoğu da piyasa ile birlikte stratejik nitelikte esnek planlar hazırlamış ve uygulamıştır. 1980`li yıllardan itibaren planların etkisi çok azalmakla birlikte, ülkeler plan yapmayı sürdürmektedir. 

Post-Keynesyen Ekonomi 1971 yılının Aralık ayında Amerikan Ekonomi Birliği`nin New Orleans toplantısında Joan Robinson ekonomide ikinci bir kriz yaşan-dığını söylemişti. Büyük Bunalım birinci krizdi ve bu krizin sonucu Keynes devrimi denilen ekonomi anlayışı ortaya çıkmıştı. Keynesyen ekonomi teorik ortodoksi ve Keynesgil talep yönetimi politik ortodoksi olmuştu. Refah artmıştı. Artık ekonomide üçüncü dünyanın fakirliği, çevre kirliliği ve silahlanma is-rafıyla acilleşen ciddi yeni sorunlar vardı. Yüksek enflasyon ve işsizlik IS-LM Keynesçiliğinin çıkmazını göstermekteydi. İkinci kez acil ekonomik sorunlar karşısında ekonomik teori aciz kalmaktaydı. Keynes`in orijinal görüşleri çerçevesinde geliştirilecek ve Neoklasik ekonomi anlayışının yerini alacak yeni bir radikal alternatif ihtiyacı kendisini gösteriyordu. Bu çabayı gösterecek olanlar Post-Keynesyenlerdi.

Post-Keynesyenlere göre yaşanan bunalımın nedeni Keynesyen ekono-mistlerdir. Hicks ve Sa-muelson, Keynesyen makroekonomiyle mikro-ekonomiyi kaynaştırmış, Marshall ve Walras arasında fark kalmamış, gelir etkisine dayalı Keynesyen modelle fiyat değişmelerinden doğan ikame etkisine dayalı mikroekonomi birleştirilmiştir. Uzun dönemde mikroekonomi ve Neoklasik anlayış, kısa dönemde makro-ekonomi ve Keynesyen anlayışta olan Neoklasik sentez, dolayısıyla Keynes`i tam olarak anlayamamış ve sulandırmıştır.

İngiltere`de temelde Cambridge Üniver-sitesi`nde ve dünyanın çeşitli yerlerinde Keynes`in ekonomi görüşlerini benimseyip savunan grup, Neoklasik sentez olarak adlandırdıkları bu yaklaşıma ve –Neo-Keynesyen olarak anılan grupların bu sentez içine çekilip para ekonomisi, arz yanlı iktisat ve bekleyiş etkisi kuramlarıyla Keynesgil görüşe mikro yaklaşımları dahil etmeye başlamalarına karşı çıkışlarıyla, Post-Keynesyen olarak tanınmışlardır.

Joan Robinson (1903-1983), Richard Kahn (1905-1989), Piero Sraffa (1898-1983), E. Austin G. Robinson (1897-1944) ve James Meade (1907-1995) 1930`larda Cam-bridge`de Keynes`in tezlerini yayınla-madan önce derslerinde tartıştığı öğrenci-leriydi. Cambridge`de ve Oxford ve Lon-don School of Economics`de yetişen genç kuşak da, Roy F. Harrod (1900-1978), Nicholas Kaldor (1908-1986), Ab-ba P. Lerner (1903-1982), John R. Hicks (1904-1989), Richard M. Goodwin (1913-1997), Michel Ka-lecki (1899-1970), George L. S. Shackle (1903-1992), Luigi L. Pa-sinetti (1930), Keynes geleneğini geliştirmek için çalıştı ve Cambridge Okulu Post-Keynesyen-likle birlikte anıldı.

Ricardo ve Marx`tan etkilenen Cambridge Okulu, Keynes`in uyarlanmayı üretim konusunda düşünmesi ve kısa dönemli çözümlemelerle yatırımın geliri ve istih-damı artırıcı gücü üstünde durması, gelir dağılımıyla ilgilenmemesi karşısında, bü-yüme ve sermaye birikiminin uzun dönemli etkisi ile fiyat uyarlanmaları üstünde çalışarak, rekabet varsayımı yerine tekelci gelişimi dikkate aldılar.

Post-Keynesyenler, üretimin ve para ile ürün ikamesi esnekliğinin çok düşük olduğu görüşüyle, istihdamda, ücrette ve gelirde dolayısıyla çoğaltan etkisinde öneminin büyük olduğunu ortaya koymuş-lardır. Keynesyen ekonomide para nötr değildir; para istihdamı ve gerçek çıktıyı etkilemez görüşünü yanlışlayarak, piyasa-da paranın ve fiyatın etkisini yok eden akılcı bir denge bekleyişi ve dengenin olmadığını savunur; sonuçta ekonomide kesinlik yoktur ve gelecek belirsizdir. Beklentilerin önemi kararların zamanında alınmaması ve farklılaşmasındandır ve Neoklasik ekonomide daima yanılmazlıkla optimal sonuç doğurur. Post-Keynesyenler, Neoklasikler gibi piyasa koşullarında kaynak dağılımım incelemez, ekonomik ve politik kurumların önemini kabul ederek ekonomik sistemin dinamizmi ile ilgile-nirler.

Keynes sermaye ve üretim tekniğini veri olarak alır. 1937`de J. Robinson Keynes`in kısa dönemli işsizlik yaklaşımını aşmaya çalışmıştır. R. Harrod aynı sıralarda dinamik makro model kurmaya çalışmak-tadır. Harrod ile Evsey D. Domar tarafından ayrı ayrı geliştirilmiş büyüme modeli olan Har-rod-Domar Modeli Key-nes`in gelir oluşum modelinin dinamik hale getirilmiş biçimidir.

1950 ve 1960`lar boyunca egemen Key-nesyen görüş Hicks-Mo-diglaini`nin IS-LM Modeli`nin geliştirilmiş Neoklasik Keynesyen senteziydi. Pigou etkisinin monetaristlerle yarattığı tartışmaya rağ-men, mevcut olsa da dar bir alanda etkisi olacağından göz ardı edilebileceği kabul edildi. Ücret yapışkanlığı, likidite tuzağı ve faize duyarlı yatırım gerçeklikti. Keynes sisteminin teorik olarak geçerli olabilmesi için işsizlik işleyen bir sistemle bağdaş-mamalıydı. A. Lerner (1952) yüksek fiyat esnekliğinin istikrar sağlamak ve ekono-miyi tam istihdama götürmek yerine istikrar bozucu ve ekonomiyi daha kötüye götürür olduğunu göstermeye çalıştı.

Keynes ücret ve fiyat düşüşlerinin gelir dağılımını etkileyeceği, ücretliden ücret dışı gelir elde edenlere, borç verenlerden kredi verenlere gelir aktarımı yaratacağını, tüketimi düşüreceğini söylüyordu. Gelir dağılımına etkisini Michal Kalecki inceledi (1939). Aksak rekabet siteminde ücreder düşerse fiyatlarla ücreder arasındaki `mark up` yani tekel derecesi yükselir. Ücretliden kâr elde edene gelir aktarımı olur. Kâr elde edenlerin tüketim eğilimi daha düşük olduğuna göre toplumda tüketim eğilimi düşer, dolayısıyla toplam talep düşer. Yani işsizlik durumunda ücretlerde düşüş, talebi düşürür, işsizliği daha da artırır. Bu tür toplam talep gelir dağılımı ilişkisi Kaldor, Robinson, •Sidney Weintraub, Kenneth Boulding ve Frank Hahn tarafından geliştirildi.

Büyüme ve uzun dönem efektif talep çalışmaları savaş sonrasında da sürdürüldü. Robinson halen baş eseri sayılan Accu-mulation of Capital`de (1956) büyüme ve gelir dağılımını inceledi. Çıktının doğal veya maksimum büyüme oranının doğal bir veri olmadığı tespitiyle, bu oranın işçi nüfusun artışı ve teknolojik gelişmeyle yani işçi başına verimliliğin artışıyla ilgili olduğunu gösterdi. Böylece doğal büyüme oranının ekonomi politikasından etkilen-diğini ve etkilenebileceğini, kalkınmanın teknik gelişme, kurumlar ve politikaya bağlı olduğunu ortaya koyuyordu.

Kaldor Alternative Theories of Dist-ribution (1956) makalesinde, fiyatlar esnek olduğu ve kâr tasarruf eğilimi ücret tasarruf eğiliminden yüksek olduğu sürece, ücret ile kâr arasındaki ilişkiyi yatırımın belirlediğini ortaya koydu. Gelirde yatırım payı sabit olduğundan, kârın payı da sabit kalacaktır. Böylelikle Kaldor sanayi eko-nomilerinde tarihsel bir gerçek olarak bölüşüm paylarının istikrarını da açıklamış olur. Ancak bütün bu önermelerin tam istihdamda geçerli olması Kaldor`un teorisinin sınırlı yönüdür. Bağımsız yatırım fonksiyonu da Kaldor`un büyüme teo-risinde önemli rol oynar, işsizlik duru-munda ücretle fiyat ilişkisi, kârla gerçek ücretlerin büyümeyle uyumlu olmasını gerektirir.

Ekonomik büyüme ve gelir dağılımıyla ilgili Keynesyen teorilerin gelişmeye başlaması metodolojik bir anlam kazanmaya başlamıştı. Bu teoriler marjinalist mikro temelleri ve akılcı bireyleri reddediyor, ampirik olgulara dayalı toplumsal davranış fonksiyonlarına dayanıyordu. Bu gelişmelerle Keynes-yenlerle Neoklasikler arasında

(Cambridge) Sermaye Anlaşmazlığı adı verilen polemik savaşı başladı. Bir yanda Pasinetti, Robinson ve Sraffa, öbür tarafta Samuelson, So-low ve Hahn arasında gelişen anlaşmazlık 1953`te Robinson`un makalesiyle başladı ve 1960`ta Sraffa`nın Production of Commodities by Means of Commodities (`Malların Mallarla Üretimi`) doruğuna çıkıp 1975`te Bliss`in Capital Theory and the Distribution of Income (`Sermaye Teorisi ve Gelir Dağılımı`) ile bitti. Bu yıllar içinde dünyanın önde gelen Quarterly Journal of Economics, Revieıv of Economic Studies, Economic Journal gibi ekonomi dergilerinde sayısız makale yayınlandı. Polemik savaşı Neoklasik büyüme ve gelir dağılımı teorilerinin değersizliğini, özellikle Sraffa`nın tezinde ortaya çıktığı gibi marjinalist analiz olmadan üretim tekniği koşullarıyla fiyatların ortaya konabileceğini gösterdi. En önemlisi, kapitalist toplumda sermaye birikiminin en iyi nasıl açıklanacağı sorusu çevresinde, ekonomik süreç içinde rekabet eden toplumsal sınıflar, monetarist düşün-ceyle hareket eden girişimciler ve kapita-listler olduğuna işaret eden Keynesyen gelenekle, azami fayda temelli fiyat kuramını tartışan Neoklasiklerin farklı ideoloji ve dünya görüşlerinin çatıştığını ortaya koymuştu. Tartışma sonucunda Neoklasikler fiyat kuramlarını geliştirme ihtiyacı ile yetinirken, Keynesyenler ekonomide devrimci bir paradigma deği-şikliğine soyunmuşlardı. Robinson`un 1971 konuşması ve Post-Keynesyen adının bütün ekonomi gruplarınca benimsenmesi de bu ortamda olmuştu. İşsizliğin ve enflasyonun aynı anda artmasıyla Keynes-yen ekonominin gözden düşmesi de bu sürecin bir parçasıydı.

Post-Keynesyen ekonominin farklı katkı-larla gelişerek egemen Neoklasik para-digmanın yerini alacağı bekleniyordu. Gerçek dünya sorunlarına yaptıkları teorik ve pratik katkılarla iyi tanımlanmış bir yaklaşım içinde oldukları inanandaydılar. Mantıki değil tarihsel zamana dayalı dinamik bir büyüme teorisi, ekonomik genişleme oranına bağlı bir gelir dağılımı açıklaması, yatırıma ilişkin bir kredi teo-risi, tekelci özellikte aksak piyasa koşul-larına dayanan bir mikroekonomi pers-pektifi Post-Keynesyenler için genel teo-rinin hareket noktalarını oluşturacaktı.

Cambridge Keynesyenleri ve Robinson artık Amerikan Post-Keynesyenleri olarak anılan eko-nomisder grubundan destek gördü. 1960`larda arz, dağılım ve enflasyon konusunda çalışmalar yapmış olan Sidney Weintraub (1914-1983) Neoklasik ekonomiye muhalefetini yüksel-terek, vergi temelli gelir politikasının sözcülüğünü yapmaya başladı. Weint-raub`un öğrencisi Paul Davidson (1930) özellikle para alanında Post-Keynesyen ekonominin önde gelen sözcülerinden oldu. Finansal kırılganlık hipoteziyle Hyman P. Minsky (1919-1996) para ve finans konularında katkılarını sürdürdü. Jan A. Kregel (1944), Keynes`in para analiziyle Cambridge büyüme ve bölüşüm kuramlarını kaynaştırmaya çalıştı. Alfred S. Eichner (1937-1988) de fiyat oluşumu üstüne çalışarak megacrop kuramını geliş-tirdi.

Bu inançla İngiltere`de 1977`de Cam-bridge Journal of Economics ve ABD`de 1978`de Journal of Post Kejnesian Eco-nomics dergileri çıkarılmaya başlandı. Post-Keynesyenle-rin çoğu Neoklasik ekonominin reddini öncelikle teorik bir temel olarak arılıyorlardı. Optimizasyon hesapları yerine aksak rekabet, mark up fiyatlandırma, kapasite artırımı ve hızlan-dıran etkisi onlara göre daha gerçekçiydi.

Robinson bir başka kapalı sistem oluş-turmanın tehlikeleri üstünde durarak önem-li olanın farklı zihniyet, metodoloji ve bilinmeyenlerin itirafı olduğunu söyledi. 1980`lerden itibaren Post-Keynesçilik metodoloji tartışmalarına ağırlık verdi. Metodoloji tartışmaları Post-Keynesyen-lerin başkalarıyla ve kendi aralarında polemikleri artırdı. Para, zaman ve belirsizlik üç ana tartışma konusu olarak ortaya çıktı. Post-Keynesyen ekonomi anlayışındaki farklılıklar bütüncül alter-natif bulma heyecanının yerini bilinmez-likler ve iç ayrılıklara bıraktı. Keynes`in kendisiyle ilgili araştırmalar arttı. 1971`de Kraliyet Ekonomi Derneği Keynes`in toplu eserlerini yayınlamaya başlamış, daha önce erişilemeyen malzeme Keynes`in felsefi ve metodolojik görüşleriyle birlikte herkese ulaşmıştı. Yeni Keynesçi köktencilik orta-ya çıktı, Keynes`in olasılık ve optimi-zasyon görüşleri tartışılır oldu. Keynes`in para ve belirsizlik görüşlerinin yeniden keşfi, Keynes`in Genel Teoriden, önceki felsefe ve metodolojisini sürdürüp sürdür-mediği, süreklilik ve değişiklik tartış-malarına yol açtı. Fundamentalist Keynes-yenler, Joan Robinson ekonomisi, Kal-doryen ekonomi, Kaleckiyen ekonomi ve Sraffayen ekonomi gibi çevrelerin oluşumu tek bir Post-Keynesyen anlayış olduğu konusunu da sorgulanır hale getirdi.

Post-Keynesyenler 1970`lerin sonunda ortaya çıkan Neo-Ricardo yaklaşımıyla uğraştılar. Neo-Ricar-docular, özellikle Pierangelo Garegnani (1930) ile John Eat-well (1945) Sraffa`nın fiyat modeliyle Keynes`in efektif talep ilkesini birleş-tirmeye çalıştılar. Neoklasik sistemin den-ge fiyatları ve miktarlarının birlikte belirlenmesi görüşleri yerine fiyat ve miktar oluşumunu ayırıyorlardı. Mantıki zamanda statik denge yaklaşımıyla eko-nomik sistemin belirleyici güçleriyle uzun dönemli analiz yapmaya çalışarak eski klasik ekonomi yöntemlerini kulanı-yorlardı. Neo-Ricardocu yaklaşımı bütü-nüyle benimseyenler paranın, zamanın ve belirsizliğin önemini kabul etmiyorlardı. Neo-Ri-cardocuların statik denge yakla-şımları ve belirsizlik içindeki para ve davranış teorilerini reddetmeleri onları Robinson, Shackle, Davidson ve Chick gibi Post-Keynesyenlerle karşı karşıya getirmişti.

Kaleckiyen yaklaşım da belirsizlik yerine Neoklasik olmayan mikro temellerde de-terministik denge modelleri kullanan `pa-racı` yaklaşımıyla fundamentalist Key-nesyenlerle polemiğe girmişti.

Bu süreçte öncelikle monetarist ekono-minin sağladığı egemenlikle Post-Keynes-yen ekonomi akademik disiplin içinde fazlasıyla marjinalleşti. Üniversitede Post-Keynesyen ekonomi dersleri verilmez oldu, ekonomi öğreniminin bir parçası olmaktan çıktı. Post-Keynesyen ekonomist aranan yer kalmadı, makaleleri yayın-lanmaz oldu. Bu durumun ne kadar Post-Keynesyen ekonominin katkılarıyla bugün ana akıma katılarak zamanını tamamladığı sorusu açık. Post-Keynesyen yaklaşımların bazıları başka adlarla geliştirildi. Ama Post-Keynesyenler daha çok eleştiri, eko-nomi tarihiyle meşguller ve matematik ve ekonometriden uzak duruyorlar. Post-Keynesyenler ana akımı reddediyorlar, Neoklasik ekonominin akademik meşru-iyeti olmadığını söylüyorlar. Bu bakışla okul, kurumsal gücü olmayan alternatif bir bakış niteliğinde. Fakat Keynesyen bakış açısı, aynı radikallikte olmasa da mone-tarist yaklaşımın Sargent ve Lucas tara-fından yapılan katkılara ve eleştirilerine cevap olarak üretimini sürdürmektedir ve son yılların bu birikimi de Yeni Keynesçi Okul olarak ortaya çıkmıştır.

Plânlı Kalkınma Dönemi (Planned Development Period) :

Türkiye`de 1963 yılında Plânlı Kalkınma uygulamasına başlanmıştır. Bundan son-raki dönem ise Plânlı Kalkınma Dönemi diye adlandırılır. 1960 ihtilali ile kurulan Askeri idare ve ülkedeki aydınların büyük bi çoğunluğu kalkınmayı plânlı şekilde yürütmenin zorunluluğuna inanıyordu. O-nun için plânlı kalkınmaya 1961 Ana-yasasında yer verilerek bu husus bir anayasa emri haline getirilmişti. Plânlı kalkınma ile ilgili çalışmaları yürütmek üzere 190 yılında Devlet Plânlama Teşkilâtı kuruldu. Türkiye`de plânlı kal-kınma, beşer yıllık süreler için hazırlanan kalkınma plânları ve bunları uygulamaya koyan yıllık programlar çerçevesinde yürütülmüştür. Beş yıllık kalkınma plânlan ve uygulandıkları dönemler şöyledir: I. Beş Yıllık Kalkınma Plânı (BYKP): 1963 - 67,   II. BYKP: 1968-72, III. BYKP: 1973-77, IV. BYKP: 1978 - 82, V. BYKP: 1983 - 89 ve VI. BYKP: 1990 -1994. Kalkınma plânlarının temel özelliği sanayileşmeye verilen büyük önemdir. Türkiye`de sana-yileşme, kalkınmanın temel itici gücü olarak kabul edilmiştir. 1980 den önceki kalkınma plânlarında benimsenen ana stra-teji İthalat - İkamesidir. Esasen bu, o dö-nemde hemen hemen tüm az gelişmiş ülkelerde yaygın olan bir özellikti. Ancak 1980`den sonra ihracatı teşvik edici politikalara ağırlık verilmeye başlamıştır.

Plasman (Placement): 
Genel anlamda paranın, gelir getiren men-kul veya gayri menkul değerlere, mallara ya da diğer servet unsurlarına yatırılarak değerlendirilmesidir. Plasman ile yatırımı aynı anlamda kullanmak doğru değildir. Ekonomik bir terim olarak yatırım, ser-maye stokuna yapılan ilâvelerdir. Plasman ise sadece mevcut yatırımların el değiş-tirmesidir, yeni bir yatırım değildir. Sana-yileşmiş ülkelerde plasman çoğunlukla hisse senetlerine yapılmaktadır, özel an-lamda plasman, bir kurumun ihraç etmiş olduğu tahvil ve hisse senetlerinin, o kurum adına hareket eden bir aracı (banka veya broker) tarafından genellikle kurum-sal yatırımcılara satışım ifade eder. Böyle bir özel plasman yöntemi, ufak firmalar için menkul değer ihraç etmenin maliyetini minimuma indirir (→ Portföy Yatırımı).
Politik İktisat ( Political Economy): 
Felsefi temelleri [değiştir] 

Anayasal politik iktisat teorisinin felsefi temellerini sosyal sözleşme teorisi (İng: social contract theory) oluşturur. Sosyal sözleşme, toplumda birlikte yaşayan birey-lerin, temel hak ve özgürlükleri ile top-lumun içerisinde uyulması gerekli olan ku-ralları içeren informel kurallar üzerinde görüş birliğine varmalarını ifade eder. İyi bir toplumsal düzenin temelleri, sosyal sözleşme içerisinde oluşturulmuş kural ve kurumlara dayalıdır. Sosyal sözleşme anayasal demokrasinin normatif ilkelerini içerir.

Sosyal sözleşme anayasalardan başlıca şekil ve amaç yönünden ayrılır:
· Anayasalar, yazılı üst hukuk kuralları-dır. Buna karşın, sosyal sözleşme ilke-lerinin yazılı olması gerekmez.

· Anayasalar iyi bir toplumsal düzenin politik ve ekonomik ilkelerini açıklar. Sosyal sözleşme, anayasalar gibi belirli kurumlar oluşturmaz. Kollektif kararların alınacağı çerçeveyi ve prosedürleri normlar olarak saptamaz. Bunun yerine sosyal sözleşme, temel insani değerleri ortaya koymaya çalışır.

· Anayasal politik iktisat, iyi bir toplum düzeni oluşturacak politik kuralların ve kurumların sosyal sözleşme teorisine dayalı olarak belirlenmesini savunur. An-cak, anayasal politik iktisat, toplumun hem hukuki hem de kuramsal yapısını yönlen-direcek anayasaların, vatandaşların bilinçli gayretleri ile ideal şeklini alacağını kabul eder. Bu düşünce litaratürde sözleş-meci anayasacılık (ing: contraclarian consti-tutionalism) olarak adlandırılır. Bu yönüyle sözleşmeci anayasacılık veya sözleşmeli anayasal iktisat aynı zamanda yapıcı rasyonelizm (ing: consructive rationalism) ilkesine dayanır. Bu ilkenin karşıtı görüş ise sosyal düzeni belirleyen kural ve kurumların zaman içinde kendiliğinden, yani spontan olarak oluştuğunu iddia eden evrimci rasyonelizm (ing: evolutionary rationalism) dir. Spontan düzenler tarihi evrim süreci içerisinde kendiliğinden gelişmiş, soyut ve belli amaçlara yönelik olmayan kural ve kurumlardır. Örneğin; Fizyokratların “Doğal Düzen”`i, Adam Smith`in “Görünmez El”i spontan sosyal düzeni açıklamaktadır.

Günümüzde yapıcı rasyonalizmin, yani sosyal düzeni oluşturan kural ve kurum-ların kendiliğinden değil, sözleşmeci bir perspektifle anayasal düzeyde belirlen-mesini savunanların başında Buchanan gel-mektedir. Buchanan`a göre yapıcı rasyo-nalizm, sözleşmeci anayasacılığın temelini teşkil eder.

Teorik temelleri 

Kamu tercihi teorisi, esasen anayasal iktisat teorisinin alt yapısını oluştur-maktadır. Kamu tercihi teorisinin gelişimi İkinci Dünya Savaşı`nı takip eden 1940`lı ve 1950`li yıllara rastlarken, anayasal iktisadın bir disiplin olarak doğuşu ve önem kazanması 1970`li yılların sonlarına rastlamaktadır.

Anayasal iktisat teorisi içerisinde devletin meşruiyyeti konusu felsefi düzeyde ince-lenmekte, bu çerçevede devletin bireylerin can ve mal güvenliğinin korunmasına karşılık, onun hak ve özgürlüklerine ne tür sınırlamalar getirebileceği konulan irdelen-mektedir. Devletin egemenlik hakkının bir sonucu olarak bireyin politik hak ve özgür-lükleri yanısıra ekonomik hak ve özgür-lüklerine hangi türde sınırlamalar getire-bileceği ve bunların neler olması gerektiği konusu tartışılmaktadır. Örneğin; devletin vergi almak koymak ve değiştirmek, para basmak vb. yetkileri bu çerçevede incele-me konusu yapılmaktadır.

Portföy Yatırımı (Portfolio Investment): Fransızca bir sözcük olan “portföy” cepte taşman, gözleri bulunan, açılıp kapatıla-bilen cüzdan, para cüzdanı gibi anlamlara gelir. İktisatta ve işletmecilikte bu kavram belirli türdeki yatırımları ifade eder. Port-föy yatırımı tahvil ve hisse senedi gibi (cepte taşınabilen) değerli kâğıtlara yapılan yatırımlar için kullanılır. Tasarruf sahipleri bu tür değerli kâğıtları, sağlamış oldukları faiz ve temettü gelirleriyle, menkulün piya-sa değerindeki artışın doğurduğu sermaye kazançları dolayısıyla satın alırlar. Portföy yatırımları yerli menkul değerlerin olduğu kadar yabancı menkullerin satın alımıyla da ilgili bulunabilirler. İkinci durumda bir uluslararası sermaye akımı söz konusudur. Özellikle Uluslararası İktisat`ta portföy yatırımları ile Uluslararası; Dolaysız Ya-bancı Sermaye Yatırımları iki farklı yatırım türünü temsil etmektedir. Birin-cisinde değerli kâğıt şeklinde, ikincisinde ise yurt dışında bir fabrika, tesis, kurulması veya satın alınması şeklinde fiziki yatırım yapılması söz konusudur.
Portföy Yönetimi (Portfolio Management): 
Bir gerçek ya da tüzel kişinin sahibi bulun-duğu hisse senedi, tahvil ve öteki menkul değerler onun portföyünü (portfolyosunu) oluşturur. Zamanla değişen ekonomik ko-şullar, portföyde de değişiklikler yapıl-masını, yani bazı menkullerin çıkar-tılmasını, bazılarının ilave edilmesini veya menkullerin miktarlarının değiştirilmesini gerektirebilir. Bu gibi konularda karar vermek ve gerekli düzenlemeleri yapmak, uzmanlık isteyen bir iştir. Bu konuya portföy yönetimi adı verilir. Portföy yönetimi, bankalar ve uzmanlık kuruluşları tarafından yapılır. Portföy yönetiminin dayandığı bazı ilkeler vardır. Bunun için risk, gelir ve değer artışı faktörlerinden biri veya birkaçına ağırlık verilebilir. Portföy yöneticisi, portföy sahibinin bu konudaki tercihlerini dikkate alarak portföyü yönetir. Bununla birlikte, portföy sahibinin bir uzman danışmanın bilgilerinden yararla-narak portföyünü kendisinin yönetmesi de mümkündür. Portföy oluşturma ve yöneti-mi konusundaki en önemli husus, kullerin (kâğıtların) iyi tanınmasıdır. Bunun için de ait olduklar şirketlerin iyi bilinmesi ve bunun yakından izlenmesi gerekir. Menkulleri tanımanın, borsa hareket yakın-dan izlemenin bir yolu, onlara portföy içinde azar azar yer vermektir, Yatırımcı portföy oluştururken öncelikle, yatıra--bileceği miktar, bunda sürekli artış olup olmayacağı, portföy dışında acil ihtiyaçları için nakit fonlarına sahip bulunup bulun+-madığı ve parasının ne kadarını portföye yatırabileceği gibi hususlara karar verecek ve ondan sonra portföyünün içeriğini düzenleyecektir. Yatırımcının tercihleri gü-ven, gelir, randıman, değer artışı ve likidite konularından biri veya birkaçına ağırlık vermek biçiminde olabilir. Tercih edilecek yatırım portföy tipi, yatırımcının kişisel ve sosyal durumuna bağlı olacaktır. Tasarruf sahibinin amacı kaliteli yatırımda bulun-maktır. Bu ise onun tercihlerine bağlı olarak, en muhafazakâr yatırım şeklinden (en hareket tahviller) en hızlı artış gösteren hisse senetlerine kadar değişme göstere-bilir. Bununla birlikte, bu konu bazı ana ilkelerden hareket etmek gerekir. Örneğin riskin, sektörler bölgeler ve firmalar itibariyle dağlımı, alım-satımlarda doğru zamanlama yapılması, yeni fırsatlara karşı portföyün bir kısmının likit durumda tutulması, bunlardan bazılarıdır. Gelir, randıman, risk ve değer artışı gibi faktörler genel olarak dikkate alınması gereken hususlardır. Bunlara farklı derecelerde ağırlık verilebilir. Bu ise her portföy için ayrı bir amaç belirlenmesini gerektirir ki, bu da portföy yöneticisinin işini karma-şıklaştırır ve güçleştirir. O bakımdan uygulamada, bu faktörlerin farklı bile-şimlerini ve bunların değişik derecelerini dikkate alarak hazırlanan “tip portföy”ler vardır. Bunlardan herhangi biri yatırım-cının tercihlerine cevap verebilir. Örneğin randıman - güven bileşimine önem veren-ler için % 100 tahvil önerilirken, randıman - değer artışına önem verenler için % 50 tahvil ve %50 tanınmış hisse senedi bileşimi önerilebilir. Böylece yatırımcı, yatırım eğilimi bakımından kendisine en yakın olan politikayı seçer. Bazıları riskin az olmasına önem verdikleri için düşük randımanlı portföy oluştururlarken, riskten hoşlananlar daha yüksek gelir karşılığı daha rizikolu portföylere yönelebilirler.

Post – Keynesçilik (Post – Keynes-sianism): 
Keynes - sonrası akım demektir. Buna “Neo - Keynesçilik” akımı diyenler de vardır. Keynes modelinin belli başlı yo-rumlarından birisidir. Post-Keynesçilik görüşü temelde Keynes`in 1937 de Quar-terly Journal of Economics`de yayınlanan “istihdam Teorileri” (Theories of Emp-loyment) adlı makalesine dayanmaktadır. Post - Keynesçilik akımı İngiliz ve Ame-rikan kökenli olmak üzere iki ayrı doğrul-tuda gelişmiştir. Birinci grupta J. Robin-son, N. Kaldor, R. Harrod, P. Sraffa gibi iktisatçılar, ikinci grupta ise P. Davidson, H. Mintsky, S. Weintraub gibi düşünürler yer alır. G.L.S. Shackle ise Avusturya Ekolü ile Amerikan Post - Keynesçiligi arasında bir köprü kurmaktadır. İngiliz Post - Keynesçileri (Cambridge) bazı Marksist görüşlerin izlerini taşırlar, Bu açıdan Neo - Ricardocu olarak da adlandırılabilirler. Bunlar, Neo - Klasik sermaye, büyüme, bölüşüm teorilerinin gerçekliğini ve tutarlılığını eleştirmek-tedirler. Söz konusu akıma bağlı olanlara göre, tasarruflar yatırımı değil, tersine yatırımlar tasarrufu belirler. Gelir bölüşümü sınıfsal faktörlere bağlıdır. Tarihsel birikim oranları, sınıflararası tasarruf eğilimleri aynı değildir. Denge kâr oram sermayenin marjinal verimlüiğinden bağımsızdır. Bu çerçevede Gelir ve İstihdam Teorisinde Keynes ve Kalecki, Bölüşüm Teorisinde Kaldor ve Robinson, fiyat oluşumunda da Kalecki ve Steindle önemli isimlerdir. Amerikan Post - Keynesçileri para`ya özel bir yer verirler. Bilgi ve zaman sorunları özel ilgi konularını oluşturur. Yatırım, tasarruf ve finans kararlarının belirlenmesiyle yakın-dan ilgilenirler. Bu İktisatçılara göre, ekonomik kararlar Parasal Ekonomide alınmaktadır, gelecek belirsizdir, üretim süreci zaman alır. Sermaye stoku ise homojen değildir. Bu gibi düşünceler analizlerinde büyük ağırlık taşımaktadır.

Potansiyel (Potential) :
Kelime anlamı “gücü olan”, “güce sahip bulunan” demektir. Gerektiğinde veya uy-gun koşullar bulunduğunda gücünü ortaya koyacak olan veya bir şeyi gerçek-leştirebilecek olan demektir. Potansiyel olan şey henüz fiilen oluşmuş veya ortaya çıkmış değildir, ama ortaya çıkma olasılığı vardır. Örneğin potansiyel gelir, potansiyel açık, potansiyel tehlike, v.s. gibi.  

Potansiyel Çıktı (Potantiel Output): 
Bir firmanın, endüstrinin, ekonominin bir sektörünün ya da bir bütün olarak ekonominin, faktör donanımları veril-diğinde öğretebileceğini mümkün mak-simum çıktı. Cari ve potansiyel çıktı ara-sındaki farka bu nedenle aşırı kapasite denir.

Potansiyel Talep (Potential Demand):  Henüz ortaya çıkmış bulunmayan, ancak üzerindeki engeller kalkınca ileride gerçekleşmesi beklenen talep. Örneğin hükümetin koymuş olduğu yüksek gümrük tarifeleri, kotalar veya yasaklamalar ancak belli malların talebini baskı altına almaya yarar, ortada henüz gerçekleşmemiş bir talep vardır, yarın bu engeller kaldırılınca bu talep artışı gerçekleşecektir. Bunun gibi, halen bir malın talebi yüksek olmayabilir, ancak satınalma gücündeki artışla birlikte talep de genişleyebilir. Dolayısıyla burada da potansiyel bir talepten söz edilebilir.

Potansiyel Üretim (Potantial Produc-tion): 
Üretim faktörlerinin tam istihdamı sonucu ulaşılabilecek üretim düzeyi.

Pozitif Dışsallık :
Dışsal ekonomiler, mal ve hizmetlerin sosyal optimuma göre daha az veya daha fazla arzına neden olan özel bir piyasa başarısızlığıdır. Dışsallık, bir bireyin üretim ve/veya tüketime ilişkin bir faa-liyetinin bir başka bireyin fayda fonk-siyonunu etkilemesidir. Negatif dışsallık, sözkonusu mal ve hizmetin sosyal opti-mumdan daha fazla, pozitif dışsallık ise mal ve hizmetin sosyal açıdan optimum olan miktardan daha az arzına neden olur. En yaygın dışsallık örnekleri çevre kirliliği ve Ar-Ge faaliyetleridir. Negatif dışsal ekonomilerde üretici toplum tarafından üstlenilen marjinal maliyetleri dikkate almaz ve aşırı üretime yönelir. Pozitif dışsallıkta ise, tam tersine, üretici toplum tarafından sağlanan faydayı dikkate almaz ve optimum düzeyin altında bir üretim gerçekleştirir

Tüketim Dışsallıkları
Bir kişinin tüketiminin diğer bir kişinin tüketim fonksiyonuna ya da bir üreticinin üretim fonksiyonuna bağımsız değişken olarak girmesi durumunda ortaya çıkan dışsallık türüdür.

Sanayileşme sürecinde tüketim, üretime paralel olarak üretimin yapısı ve karak-teristiklerine benzer bir gelişme göster-miştir. Dışsallıklar ve çevre bozulması açısından tüketimin birinci önemli yönü bu noktada kendini gösterir. Şöyle ki çağdaş ekonomik düzen “tüketim amacıyla üre-tim” yerine “üretim amacıyla tüketim” biçimini benimsemiştir. Diğer bir söylemle üretim sadece zorunlu olan gereksinimler için yapılmamakta, lüks sayılabilecek ge-reksinimlerinde tatminine yönelmiş bulun-maktadır. Tüketim faaliyetlerinin dışsal-lıklar ile ilgili ikinci yönü topluca yapılan bir faaliyet olmasıdır. Temiz hava, yeşil alan, gibi çevresel hizmetler bir çok kişi tarafından topluca tüketilir (Dura, 1991:76).

Tüketim dışsallıklarına verilebilecek klasik örneklerden biri de sigara içenlerin yarat-tığı negatif tüketim dışsallığıdır. Sigara içmenin yarattığı sağlık maliyetleri: Sigara içen kişinin yarattığı sağlık maliyeti. Bu maliyet Toplum tarafından paylaşılmak-tadır. Ailesine maliyeti (Erken ölüm). İçmeyen kişiler üzerinde yarattığı risk olarak ele alınabilir. Yanan bir sigaranın dumanı ve sigara içen kişinin soluğu ile yaydığı dumanın bileşimi olarak adlandırılan Çevresel Sigara Dumanı ( Environmental Tobacco Smoke) sağlığı tehdit etmektedir. Çevresel sigara Dumanı içinde 4000`den fazla kimyasal madde belirlenmiştir. Bunların en az 43 tanesi kanser yapıcı özelliğe sahip olması pasif içici konumda olan kişilerinde risk taşıdıklarını göstermektedir. Yine hami-lelik döneminde sigara içen kadın-larda anne ve bebek arasında hamilelik boyunca süren kan dolaşımı ve alışveriş nedeniyle olumsuz etkileri vardır. Sigara içen anne çocuklarında “Ani Bebek Ölümü Send-romları”na daha sık rastlanır. Bu da 1-12 aylık bebeklerin en sık ölüm nedenidir. Bunun yanında sigara kullanmanın kan akımını bozması, kalp krizi riskini artırması/bronşit, zatürre, anfizem gibi hastalıklara yol açtığı bilinmektedir. Çocuk-lar ve pasif sigara içiciler ile akciğer kanseri, solunum yolları enfek-siyonları orta kulak iltihabı arasında ilişki-ler tıbbi olarak ispatlanmıştır. 

İşte tüm bu dışsal etkileri nedeniyle sigaranın zarar olduğu zararlardan toplumu korumak amacıyla Sigaraya veya tütüne ağır vergi koymak, sigara veya tütün de miktar kısıtlaması,standart veya kota uygulaması, kullanımı ve kullanım alan-larının sınırlanması gibi politikalar uygulanmaktadır.

Tüketim dışsallıkları ile ilgili diğer bir örnek de yasa dışı ilaç kullanımıdır. Aslında uyuşturucu maddelerin toplum için farklı bir yönü de var. Uyuşturucu madde-ler üretiminde kotalar mevcuttur. Biz bu kotalar için sağlık sektöründe gerekli olan üretimi göz ardı edersek üretim miktarının sıfır ile sınırlandırıldığını söyleyebiliriz. Sigara içilmesi yasal bir olaydır. Sadece 18 yaşından küçüklere satılması ve belirlenen yerler dışında içimi yasaktır. Ancak sonuçta sigara içmenin yasa dışı olan bir yönü yoktur. Uyuşturucu maddelerin ise yasadışı olmaları nedeniyle tüketim dışsallıkları içinde incelenmesi yanlış görülebilir. Ancak, fiili olarak kullanıl-makta ve bir piyasası bulunmaktadır. Hol-landa örneğinde olduğu gibi düşük dozda kullanımına izin verilebilmektedir. Bu açıdan bakıldığında yasa dışı uyuşturucu madde üretimi, negatif tüketim dışsallığı yaratan üretim faaliyeti olarak görülebilir.

Günümüzde yasa dışı uyuşturucu kullanımı konusunda ilgili ilginç tartışmalar olmak-tadır ve sigara gibi yasa dışı ilaç kulla-nımının da yasal bir çerçeveye oturtulması tartışılmaktadır. Bu çerçevede (1) yasadışı ilaçların yasal hale getirilmesi, (2) reklamlarına yasak getirilmesi ve küçük-lere satışı, (3) vergilendirilmesi, önerileri yapılmaktadır.

Böylesi bir uygulamanın bu sektörde dolaşan yasadışı para trafiğinin önleneceği, tüketiminin kontrol altına alınacağı, yasal piyasalarda (eczanelerde) satılacağı, potan--siyel suçları azaltacağı, kamunun yasama ve cezai uygulamalarından doğan mali-yetlerin azalacağı öne sürülmektedir. Yasa dışı uyuşturucu maddelerin kullanımında aracı olan kişilerin devre dışında bırakıl-ması belki de üretici fiyatlarında artış meydana getirirken tüketicilerin fiyat-larında düşüş yaratabilir. Gelişmekte olan ülkelerdeki coca üreticisi çiftçiler belki daha kötü duruma düşebilir. Diğer yandan eğer fiyatlar düşerse daha fazla sayıda insan bu ilaçları denemek isteyebilir. Kuş-kusuz böylesi bir ekonomik analizi yapmak için ek bazı faktörlerinde doğru tahmin edilmesi gerekir. Bunlardan bazıları; şu anki düzenlemelerle piyasa yapısı, yasal-laşması sonrası piyasa yapısı Sağlık ve suç açısından dışsal maliyeti, uyuşturucuya olan talebin yasal ve yasal olmadan önceki durumu`dur

Tüketim D1şsallıklarının Türleri 

Tüketim dışsallıklarını kendi içerisinde 4 ana grup içersinde inceleyebiliriz. Bunlar; 1. tüketim sonucu doğan pozitif tüketim dışsallığı 2. tüketim sonucu doğan negatif tüketim dışsallığı 3. tüketim sonucu doğan pozitif üretim dışsallığı 4. tüketim sonucu doğan negatif tüketim dışsallığı

l. Tüketim sonucu doğan pozitif tüketim dışsallığı:
Bir kişinin tüketiminin diğer bir kişinin tüketim fonksiyonuna bağımsız değişken olarak girmesi ve olumlu etkilerde bulun-ması durumunda ortaya çıkan dışsallık tü-rüdür.

100 milyondan fazla insanın kullanıcı olduğu internette aranılan bilgilere tam olarak ulaşmak çok fazla zaman gerektir-mektedir ve çoğunlukla tam olarak ulaş-mak mümkün olamamaktadır. Kendi mes-leği ile ilgili teknik bilgiler üzerine sanal ortamda yoğun çalışmalar yapan ve taramalarda bulunan bir kişinin bulduğu sonuçları, konuyla ilgili diğer siteleri, kişileri

belirleyerek kendi web sitesinde kullanıma açması konuyla ilgilenen insanların bu bilgiye daha kolay erişimini sağlaya-cağından üçüncü kişilere pozitif dışsallık sağlayacaktır veya aynı konu çerçevesinde çalışan insanları bir araya getiren internet siteleri yine böylesi pozitif dışsallıklar sağlayacaktır.

Tüketim sonucu doğan pozitif üretim dışsallığı
Bir kişinin tüketiminin diğer bir kişinin üretim fonksiyonuna bağımsız değişken olarak girmesi ve olumlu etkilerde bulun-ması durumunda ortaya çıkan dışsallık türüdür

Bilgi toplumunun hızlı karar vermek durumunda olan kuruluşları başarıya, tek-nolojiye, toplumsal değişimlere, çevreye, bilgiye yakın olmak, değişimleri yakından izleyebilecek, yeni fırsatları yakala-yabilecek uzman elemanlara gereksinim duymaktadır. Bu nedenle de firmalar elemanlarından daha yüksek verim elde etmek için hizmet içi eğitim, kurs, seminer vb eğitim çalışmalarında bulunmaktadır. Bu eğitimi alan kişilerin firmaları için daha üretken ve daha etkin olması bu tür pozitif dışsallığına örnek olarak verilebilir

Pozitif Ekonomi (Positive Economics): . Ekonomik olayları bilimsel anlamda ele alan ekonomik yaklaşım. Olayları olması gereken biçimde değil, olduğu şekilde ele alır. Objektif bir nitelik taşır, değer ve ahlak sorunlarıyla ilgilenmez. Olayların olduğu biçimde gözlenmesi, aralarındaki neden - sonuç ilişkilerinin belirlenmesi ve bu ilişkilerin genel teoriler biçiminde ortaya atılmasını amaçlar. Normatif Eko-nominin tersi sayılır. Normatif Ekonomi, sübjektif bir nitelik taşır, değer ve ahlâk sorunlarıyla ilgilenir, olayları olduğu gibi değil olması gerektiği biçimde ele alır. Örneğin kaçakçılığın ülkeye döviz kaybettiren bir olay olduğunu belirtmek Pozitif Ekonomi ile, kaçakçılığın “kötü” bir olay olduğunu savunmak ise Normatif Ekonomi ile ilgilidir. Bunun gibi, faiz oranının, ekonomik faaliyet hacmini etki-leyen bir faktör olarak ele alınması birincisinin, faiz almanın doğru bir hareket olmadığının öne sürülmesi de ikincisinin kapsamına girer.

Pozitivizim (Positivism): 
Olayların metafizik veya teolojik neden-lerle değil, ancak diğer olaylarla açıkla-nabileceğini kabul eden Fransız düşünürü Auguste Comte`un öncülük ettiği felsefî akımı ifade etmektedir,
Sosyolojinin kurucusu ve isim babası olan Auguste Comte “Pozitif Felsefe Dersleri” adlı eserinde insanlık tarihinin birbirini takip eden üç çağı idrak ettiğini ileri sürmekte ve pozitif ilimleri buna göre tasnif etmektedir.
A. Comte`a göre devamlı ilerleme halinde bulunan insanlık, zihnimizin tabiî bir icabı olarak önce olayları teolojik nedenlerle açıklamış, daha sonra -metafizik nedenlere önem vermiştir. Pozitif çağda ise olayların ancak diğer olaylarla açıklanabileceği anlaşılmıştır. Comte`a göre şayet bunu başarmak mümkün olamazsa olaylar ara-sındaki zorunlu ilişkiler demek olan kanun-ları anlamaya ve hiç olmazsa olayları mü-şahadeye gayret etmek, fakat hiç bir zaman metafizik veya teolojik nedenlere başvur-mamak lazımdır.
İlimleri kronolojik sıraya göre tasnif eden Auguste Comte, her ilmin kendiniden bir öncekinden yararlandığını savunmuştur. Ona göre en fazla genellik arzeden mate-matik, listenin başında, yer almakta ve di-ğer ilimlere nazaran en az karmaşık (kompleks) bir nitelik taşımaktadır. Buna mukabil listenin sonunda bulunan sosyoloji (sosyal fizik) en fazla karmaşık ve en az genel nitelikleri ile dikkati çekmektedir.
Auguste Comte`un bu esaslara göre ilimleri tasnif edişi şöyledir: 1—Matematik, 2 —Astronomi, 3 — Fizik, 4 — Kimya, 5 — Biyoloji, 6 —  Sosyal Fizik (sosyoloji).
Bu ilimlerin aynı mahiyette olduğunu ancak karmaşıklık ve genellik bakımından aralarında farklar bulunduğunu kabul eden Auguste Comte`a göre, insan zihninin tecrübeye dayanmaksızın kendiliğinden ulaşacağı sonuçların hiçbir objektif değeri bulunmamaktadır. Önceleri her türlü olay-ları metafizik veya teolojik sebeplere dayandıran insan zekâsı en basit ve en genel olanlardan başlamak suretiyle olayları müsbet ilimlerle açıklamaya başla-mıştır ilimlerin en sonuncusu olan sos-yoloji de pozitif çağa intikal ettiği zaman insanın keşfedemeyeceği bir ilim, izah edemeyeceği bir olay kalmayacaktır. Böy-lece metafizik düşünme tarzı yerini müsbet düşünme tarzına bırakacak, müsbet fesle-fenin temelleri atılmış olacaktır.
Comte`un ilimlerin tasnifinde psikolojiye yer vermeyişinin özel bir anlamı vardır. Bazı düşünürler Comte`un psikolojiyi müsbet ilimlerin dışında tuttuğunu, zira metafizik kaidelerle ilgili bulunduğunu iddia etmişlerdir. Gerçekte ise Comte tıpkı diğer olaylar gibi psikolojik olayların da kendi kanunlarına tâbi olarak ortaya çıktı-ğını, geliştiğini veya değiştiğini kabul etmektedir. Bu müsbet anlamıyla psiko-lojinin eski ruhiyatla ilişkisi, “bugünkü kimyanın simya ilmine nisbeti” gibidir.
Auguste Comte`un pozitivist felsefesi mevcut ilimlerin bugün bütün olayları izah etmeğe muktedir olduğu iddiasında değil-dir. Bilâkis bugünkü ilimlerin henüz çocukluk çağında bulunduğunu kabul etmektedir. Manevi ilimlerin konusu biza-tihi insanlar olduğundan bunları dış âlemin olayları kadar müşahede etmemize şimdilik imkân kalmamaktadır. Fakat insan zekâsı bir süre sonra bunların da kanun-larını keşfedecek ve o zaman manevi ilim-lerin hepsi müsbet ilim niteliğine kavu-şacaktır,
Sosyal olayların Auguste Comte`un düşün-düğünden daha kompleks olduğu zamanla anlaşılmıştır. Bununla beraber sosyal olaylarda tarihi metod`dan yararlanmanın gerekli olduğunu açıklaması çok ilgi çekicidir.
Auguste Comte kendisinden sonra yaşayan birçok düşünürü etkilemiştir. Sosyolojinin ünlü kişilerinden biri olan Durkheim`in Auguste Comte`un metodolojisinden geniş ölçüde yararlandığına şüphe yoktur.
Prebisch, Raul :
1901`de Arjantin`de Tucuman`da doğdu. Lisans ve Yüksek Lisansını Buenes Aires Universitesi`nde yaptı. 1925-1948 yılları arasında aynı üniversitede profesörlük yaptı. Arjantin Merkez Bankası kurul-duktan sonra 1935`ten 1943`e kadar ilk başkanı oldu. Kariyerinin başlangıcında Neo-Klasik teoriye bağlıyken, 1930 krizi-nin etkisiyle Kcynesgil düşüncenin tesiri altında kaldı ve bu düşüncenin Latin Ame-rika`da yayılmasına katkı yaptı. 1950 yılın-da H. Singer`le aynı anda 3. Dünya ülkelerinin dış ticaret hadlerinin bozulma eğiliminde olduğunu ortaya koydu. Bu nedenle literatürde bu yaklaşıma Prebish-Singer tezi denilmektedir. Prebish yapısalcı analizi benimseyerek analizini merkez-çevre koşullarında yapmaktadır. Prebish`e göre merkezdeki ekonomiler homojen çevredeki ekonomiler heterojen özellik taşımaktadır.

Prebisch Tezi (Prebisch Law) :
Gelişmiş ülkelerdeki teknik ilerlemenin daha yüksek ücretler ve emek gücünün yaşam standardında iyileşmeyle sonuçlana-cağı ancak malların fiyatlarının daha düşük olmayacağı buna karşılık gelişen ülkelerde teknik ilerlemenin reel ücretlerde artışa değil ve fakat fiyatları düşüreceği öner-mesi. Dolayısıyla gelişmekte olan ülkelerin ihraç ettiği malların fiyatları gelişmiş ülkelerden ithal ettikleri mallarının fiyatla-rına göre düşmesi. Böylece dış ticaret had-lerinin gelişmekte olan ülkelerin aleyhine gelişmesi. Bu durumda teknik ilerlemenin yararlan gelişmiş ülkelere transfer edil-mektedir. Bu nedenle Prebish gelişmekte olan ülkelerin himayecilik ve ithal ika-meciliği yoluyla endüstrileşebileceğini sa-vunmaktadır. Öte yandan Prebisch`e göre gelişmiş ülkelerin gelişmekte olan ülke-lerin, ihracatları için gelir talep esnekliği karşılaştırmalı olarak küçükken gelişen ülkelerin, gelişmiş ülkelerin ihraç mal-larına olan gelir talep esnekliği karşı-laştırmalı olarak yüksektir. Bu nedenle gelişen ülkeler süreklim olarak ödemeler dengesi sorunlarıyla karşılaşacaklardır. 

Proletarya (Proletariat):
İktisatta üretim fonksiyonunda emek faktörünü sağlayan işçi, tüketim fonk-siyonunda talepte bulunan tüketicidir ve üretim araçlarına sahip olmayarak emeğini iş piyasasında belirlenen fiyat (bkz. ücret) karşılığında satan homo economicus soyutlamasıyla yer alır. Emeğini satarak üretime katılan kişilerin tarih boyunca hep var olmasına karşılık, kapitalizm, para-sallaştırma ve metalaştırma (bkz. para, meta) özelliğiyle, eski üretim ilişkilerini dönüştürmüş ve işgücünden başka mülkü olmayan ücretli emeği toplumun en geniş kesimi haline getirmiştir. Kapitalizmin yarattığı yabancılaşma ve sermayenin yo-ğunlaşmasıyla (bkz. eşitsiz gelişme) birlikte gelişen işçileşme, Sanayi Devrimi ve kentleşme sonucu, kendinde sınıf ol maktan çıkıp kendi için sınıf olma bilincini yaratmıştır. Feodalizm statü toplumundan kapitalizmin sınıf toplumuna geçiş sürecinde, ücretliler sınıf bilincine ulaşır ve bu nitelikleriyle aldıkları adla pro-leterleşirken, yeni bir bilim olarak doğan ekonomi politik de ekonomi bilimine dönüşerek, toplumsal, kültürel, siyasal iliş-kileri ilgi alanının dışına çıkarmıştır. Latince`de en yoksul ve kendi emeğiyle geçinen hür insanı anlatan proleter söz-cüğü, kapitalizmin mülksüzleştirdiği ve sınıf bilincine sahip ücretlileri niteleyen bir terim olarak yerleşirken, egemen ekonomi bilimi, ücretin tarihi, kültürel ve toplumsal anlamını ve proletaryayı böylece, kurucu ustalarının sınıfsal çözümlemelerine karşılık (bkz. A. Smith, D. Ricardo) dilinden çıkarmıştır. Sermaye, rant, kâr, faiz tanımlamalarının yapılma​ya çalışıldığı dönemde aristokrasiyle birlikte üç sınıfın ekonomik ilişkileri çözümlenmeye çalı-şılırken, sınıf, ekonomi terimi olmaktan çıkmış, ancak hukuk, siyaset ve sosyo-lojideki yeri belirginleşerek sürmüştür. Örneğin İngiltere`de 1890 tarihli Çalışan Sınıfların İskan Yasası, working classes (geçimini ücretle sağlayan), professional class (meslek sahibi sınıf), trading class (tüccar sınıfı) ve indipendant class (geçimi mülke bağlı olanlar) tanımlarını içeriyordu; Türkiye`de ise sınıftan söz etmek hukuken suçtu.

Prolertaryayı kapitalizmi yıkarak soysa-lizme geçişi sağlayacak siyasal güç olarak gören Marksizm` de, toplumun çatışan sermayedar ve işçi sınıfı olarak ayrışması beklentisi önemli tartışma alanlarından Dirini oluşturuyordu. Marx ve Engels, 1850`de Çartist hareket (bkz. Çartizm) içinde işçi aristokrasisinin oluşumunu tartıştıkları gibi, Bernstein`ın kapitalizmin toplumun geniş kesimini proleterleştirerek çatışmaların artacağı beklentisinin yanlış olduğu tezi, devrimci mücadele yerine reformist parlamenter mücadeleyi öner-mesi revizyonist kopmayı temsil ediyordu. Bütün Avrupa`yı saran 1848 devrim-lerinden sonra, Bismarck Almanya`sından başlayarak yaygınlaşan sosyal politika uygulamaları, sendikaların ve toplu sözleşmelerin yasalaşması, işçi sınıfının mücadelesi sonucu elde ettiği haklarla birlikte devrimcilikten uzlaşmaya geçiş sürecini de gösteriyordu. Sermayenin orga-nik bileşimi ile canlı emek - cansız emek (bkz.) ve artı değer arasındaki ilişki, sermaye birikimi, kapitalizmin bunalımı ve emperyalizm arasındaki ilişkiyi de belir-liyordu ve proletarya sendikalı, örgütlü sanayi işçisi anlamına gelmeye başla-dığında, beyaz yaka ve mavi yakalılar (bkz.) ayrımı da netleşmeye başlamıştı. Devrimci bilincin işçi sınıfının çoğunluğu tarafında benimsenmemesi ve sınıf bilin-cinin parti aracılığıyla verilmesi veya kendiliğindenliği tartışmaları sürerken (bkz. Luxemburg) Birinci Dünya Savaşı`nda II. Enternasyonalin teorik iflasından, İkinci Dünya Savaşı sonrası kapitalizmin yaşadığı refah döneminin sonuna kadar, tabanını oluşturduğu ve tüketim kültürüyle (bkz. tüketim toplumu) refah toplumundan beslenen sermaye ile emek uzlaşması ve kol emeğine dayalı proleter tanımı devam etmiştir. Orta sınıfın büyümesi ve küçük burjuvazi kültürünün gelişmesi bu süre içinde olgunlaşmıştı. Sosyal güvenlik, sendikacılık, toplu sözleşme ve grev hakkı artık gelişmiş kapitalist ülkelerde olağanlaşmış hukuki normlardı.

Üçüncü Sanayi Devrimi olarak adlan-dırılan özellikle bilgisayar ve iletişim teknolojilerindeki gelişimle beslenen ser-maye dolaşımındaki genişleme, esnek üretim ve dolayısıyla esnek istihdama yol açtığında, kafa emeği ile kol emeği arasındaki ayrım da nitelik değiştirmeye başladı. Bu gelişmeler işçinin sattığı emeğin niteliğini değiştirerek onun değerini bireyselleştirirken, çalışma zama-nı ve mekanında doğan esneklik ve üretim kararlarına katılma sürecindeki değişim de işçi sınıfının türdeşliğini, birlikte hareket etme duygu ve olanağını da köreltti. Üretimin örgütlenmesindeki bu değişim (bkz. Post-Fordizm, toplam kalite yönetimi), üretimin uluslararası örgüt-lenme boyutuyla bir toplum içindeki örgütlenmenin ekonomik ve siyasal yapısını ve anlamını da etkiledi. Semra-yenin uluslararası çapta artan dolaşımı karşısında ulusal sınırlar içinde kalan emeğin dolaşımı (bkz. emek göçü), ekonomik, sosyal ve siyasal taleplerin de ulusal sınırlar içinde kalmasının getirdiği sınırlılıkları doğurdu. Bu eşitsiz gelişim sonucu refah hedefinin yerine işçi sınıfının önüne rekabet, dolayısıyla verimlilik ve etkinlik sorunu çıktı. Refah devletinin birincil sorunlarından olan işsizlik artık sistemin olağan bir olgusu sayılmaya başlarken, Marx`ın tanımlamasında yedek sanayi ordusunu oluşturan işsizler ve lümpen proletarya, işsizlik sigortasına bağlanmıştı. Bu gelişmeler proletaryanın tarih sahnesinden çekildiği veya Batı`nın kültürel paradigması olarak tarihin sonunun geldiği yorumlarına yol açarken, uluslararası ekonomik sistemin kuralsızlığı ile G-7 örgütlenmesinin gücü arasındaki çelişki, sermayenin yoğunlaşması ve toplumsallaşması ile herkesin ondoku-zuncu yüzyıl işçisi gibi masuniyet sınırının kalmaması arasındaki çelişkinin yansıması olarak ortaya çıktı. Küreselleşmeyle (veya küreselleşme söylemi, küreselleşmenin felsefi, kültürel çerçevesini çizen post-modernizmle) birlikte, neoliberal iktisadın egemenliği ve diğer sosyal bilim dallarını soğuran bir ataklık içine girmesi (bkz. neoliberalizm), yeni sağın yükselişi, ser-best pazar siyaset ve kurumları ve yeni uluslararası ekonomik düzen gündemi belirlerken, gelişmiş sanayi ülkelerinin işçileri, ulus-devlet, refah ve demokrasi gündeminden yerelleşme ve cemaat-leşmenin belirlediği gündeme yani ekono-mik proleter kimliğinden kültürel kimlik-lere doğru geçiş yapmaktadırlar. Bir yanıyla sermaye birikimi ve sanayi üretiminin yarattığı toplumsal ücret işçiyi insan olarak yeniden üretecek düzeye gelir-ken, öte yandan yalnızca dördüncü dün-yanın yaratılmasıyla değil, gelişmiş ülke-lere taşınan üçüncü dünyanın insanlarıyla gelişmiş ülkelerin işçi sınıflarının çeliş-kilerinin sürmesi, herhalde bugüne kadarki siyaset kuram ve pratiğini de, proleter tanım ve tavrını da belirleyecek gelişme-lerin yatağıdır.

Prospektıf Teorisi (Prospectus Theory): Planlama ve programlama tekniğini an-dıran bir yaklaşımla iktisadî olayların e davranışların ileriye doğru izliyebilecekleri akışı nitelik açısından tahlil eden bir disiplindir.
Ancak planlama ve programlama tekni-ğinden farklı olarak, istatistik rakamlarını kullanmaksızın, tahlillerini kalitatif ölçülerle yürütür.
İktisadî hayata hâkim olan eğilimleri tesbit ederek bunlardan ileriye doğru projek-siyonlar çıkartır. Büyüme ve gelişme nedenlerini araştırır. Büyümeyi ve geliş-meyi tayin eden koşullara ileride yön çizebilecek etkenler üzerinde durur. Pros-pektif Teorisinin kurucusu, Gaston Berger.
Proudhon :
Fransız sosyalistidir. 1809-1865 yıllarında yaşamıştır.
On Dokuzuncu Yüzyılın birinci yarısındaki sosyal reformcular hareketini temsil eden düşünürler arasındadır. 1848 İhtilâline karışmış, fakat dikkate değer bir rol oynayamamıştır. Parlamentoya girmiştir. Tahrik edici makaleler yazmıştır Üçüncü Napolyon hakkındaki bir yazısı dolayısıyla mahkum olmuştur.
Fransız sosyalistlerinin en orijinallerinden biridir. Diğer sosyalistlerden ayrıldığı nok-talar vardır. Serbest aşk ve bir arada yaşa-ma eğilimlerine karşı çıkmıştır. Aile bağ-larını muhafazakâr bir zihniyetle savun-muştur. Feminizm akımını tasvip etme-miştir. Kadının yalnız aile ocağı ile ilgi-lenmesi gerektiğine inanmıştır. Karl Marx, onun hakkında küçük burjuva terimini kullanmıştır.
Din duygusunun vicdanlardan sökülmesini isteyenlerdendir. Dini inanışların iki yüzlülük, şuursuzluk, korku ve boyundu-ruk altına sığınmak özleminden doğduğunu yazmıştır.
Üretim araçlarının ferdî mülkiyete ait olmasını şiddetle tenkit etmiştir. Mülki-yetin hırsızlık olduğunu söylemiştir. Ancak devletin güvenilir ve arzulanan bir mües-sese olmadığını belirtmiştir. Yalnız özel mülkiyet ve teşebbüs düzeninin değil, dev-letin de ortadan kaldırılması gerektiğini iddia etmiştir. Kapitalizm ile resmî ma-kamlar istibdadının bir arada sona ermesile insanlığın gerçek hürriyete ve mutluluğa kavuşacağını savunmuştur.
Bir anarşist idi. Toplumun sürekli hareket halinde bulunduğunu ve kendi iç enerjisile daima var olacağını, bu nedenle devletsiz hayat yaşanabileceğini düşünmüştür.
Mutualisme yahut karşılıklı dayanışma halinde, halk bankalarının bedava kredi-lerile eşitlik ve hürriyet içinde herkesin iş ve kazanç sahibi olabileceğini sanmıştır. Anarşi ortamında, devlet otoritesine ihtiyaç kalmaksızın iktisadî eşitliği ve hürriyeti federal mukavele ile gerçekleştirmek mümkün olacağını ileri sürmüştür. Bir anarşik federalizm sisteminde, halkın dağınık ve özerk gruplar halinde kendini yönetebileceğini belirtmiştir.
Sendikacılığın gittikçe kuvvetleneceğini ve sendika baskısının devleti bunaltabi-leceğim sezmiş olan yazardır.
Kalemi kuvvetli idi. iyi bir hatipti, ütopist ve İdealist idi.

Pump Priming :
Durgunluk devrelerinde iktisadî hayatı canlandırmak amacıyla piyasaya satınalma gücü çıkartılmasını ve kamu harcama-larının arttırılmasını ifade eden bir terim-dir.
Borularından suyu çekilmiş bir tulumbayı çalıştırmak üzere yukarıdan su döküldüğü vakidir. Bu suyun tulumba içindeki ve borulardaki havayı bertaraf ederek kuyu ile musluk arasında irtibat sağlamasına “pump priming” denilmektedir.
İktisatçılar, durgunluk devrelerinde piyasa-ya canlandırmak üzere devletin piyasaya para dökmesini tulumbayı işletmek üzere yukarıdan akıtılan suya benzetmişlerdir. Bu benzetiş sonunda, “pump priming” teri-mi iktisat literatürüne yerleşmiştir.
“Pump priming” politikası, çeşitli yol-lardan gerçekleştirilebilir:
“Pump priming” metodlarından biri, rees-kont haddinin indirilmesidir. Merkez Ban-kası reeskont haddini indirince, ticaret piyasasından kredi müesseselerine doğru kırdırılacak senet akımı hızlanır. Emisyon müessesesinde ve banka portföylerinde tüccar senetlerinin birikmesi ve bunlar karşılığında tedavül hacminin genişlemesi, piyasayı ferahlatmaya ve iktisadî faaliyeti canlandırmaya faydalı olabilir.
Devletin veya Merkez Bankasının girişe-cekleri açık piyasa muameleleri, diğer bir “pump priming” türüdür. Merkez Banka-sının piyasalardan külliyetli miktarda bono ve sair menkul kıymetler satın almaya ko-yulması yahut devletin tüccar ve müstahsil elinde kalmış stokları satın alması, piyasa likiditesini bollaştırır. Likidite miktarının çoğalması, iş hayatına hareket getirir.
Açık finansman yahut açık bütçe siyaseti de, “pump priming” fonksiyonunu ifa edebilir. Bayındırlık hizmetlerine bağla-nacak veya özel sektörün sermaye ihtiya-cını karşılamağa ayrılacak bütçe yekununu arttırıcı mahiyette olan ve vergiler hasılat ile karşılanmayan ödenekler, “çarpan” etki-siyle gelirlerin yükselmesine ve iş hacmi-nin genişlemesine yararlı olabilirler.

Putti-Puty :
Yatırımların yapılmadan önce (ex-antc) ve yapıldıktan sonra (ex-post) sermayenin sürekli olarak yeniden biçimlenmesine izin veren büyüme teorisindeki üretim fonksi-yonu. Puttyy-Putty üretim fonksiyonunda sermaye-Putty üretim fonksiyonunda ser-maye-emek oranı sürekli olarak değişe-bilmektedir. 

Putty-Clay :
Cari yatırım yapılmadan önce emek ve sermayenin ikamesine izin veren ancak bir kez makinelerin monte edilmesiyle emek sermaye oranının değişmediği üretim fonk-siyonu. Böylece ex-ante sermaye yumu-şaktır. (putty) ancak ex-post sermaye sert pişirilmiş çamur (clay) olmaktadır. Putty-clay modeli tam ikameyle (putty-putty) ile sıkı sıkıya sabit oranı (clay-clay) birleştir-mektedir.
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